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é d i t o

Tanguy Merrien
rédacteur en chef 

les options ne sont 
plus une option
Sur un segment aussi important que celui des 
pelles de 21 à 24 tonnes, la démonstration de force 
des différents constructeurs de matériels  est tout 
simplement sidérante. Bien sûr, ce segment n'est 
pas n'importe lequel. A lui seul, il pèse plus d'un 
quart de l'ensemble des pelles mises sur le marché 
sur une année et plus de 60% des pelles de plus de 
20 tonnes. Pour les constructeurs de matériels, tous 
sans exceptions, il s'agit d'un segment stratégique à 
bien des égards. Ce n'est pas pour rien si les efforts 
consentis sont aussi sans équivoque. 
Ainsi, il ne s'agit pas de compter une seule et unique 
offre mais plusieurs pour ce même marché. En 
effet, les fabricants ont pris la décision de couvrir 
l'ensemble du segment par une machine "entrée 
de gamme" et une autre venant coiffer le haut du 
segment. D'autres multiplient même les offres et les 
produits, quitte prendre le risque de se canabaliser 
eux-mêmes.  Mais la démonstration de force est 
aussi ailleurs.
En effet, au regard de ce qu'ils proposent 
en catalogue, force est de constater que les 
constructeurs ne lésinent plus sur les moyens 
pour séduire une clientèle embarrassée face 
à une telle concurrence. Caméra latérale, offre 
d'éclairage hallogène, nouveaux ordinateurs de bord, 
connectivités des machines, compatibilité avec un 
tas d'outils etc...les possibilités d'équipements sur 
ce type de pelles sont aujourd'hui multiples. Et la 
nouveauté concernant ces avances technologiques, 
c'est qu'elles sont désormais équipées, pour la 
plupart, en équipement d'origine. C'est bien le signe 
que les matériels, du moins ceux-ci, sont chaque 
fois mieux équipés, mieux préparés à sécuriser 
l'utilisateur et plus destinés à assurer une plus 
grande productivité. Et c'est là le signe d'un 
secteur qui progresse et se professionnalise 
dans un seul et même but : le progrès par 
le progrès.
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d e s  f e m m e s  &  d e s  h o m m e s

Metso
Giuseppe Campanelli 
Depuis le 1er janvier 2020, 
Mikko Keto a officiellement 
quitté le groupe Metso. Il 
était jusqu’alors président 
des départements Minerals 
services et Pompes ainsi 
qu’un membre de l’équipe 
de direction. Il vient d’être 
remplacé par Giuseppe 
Campanelli au poste de 
président du département 
Minerals Services et par 
Kalle Sipilä pour présider 
le département Pompes. 
Les deux nommés intègrent 
également le comité de 
direction.

Ritchie Bros
Ann Fandozzi
Après une longue expérience 
au sein de nombreuses 
multinationales et bénéficiant 
notamment d’une grande 
expertise dans le marketing 
ou l’ingénierie, Ann Fandozzi 
a été nommée PDG de Ritchie 
Bros. Avant de rejoindre 
Ritchie Bros, Ann Fandozzi a 
occupé plusieurs fonctions 
à haute responsabilité. 
Ainsi, elle fut notamment 
DG d’ABRA Auto Body and 
Glass de 2016 à 2019, ou 
encore, de la plateforme de 
covoiturage vRide entre 2012 
et 2016. Auparavant, Ann 
Fandozzi a également occupé 
plusieurs postes au sein de 
Whirlpool, se spécialisant 
notamment dans le commerce 
électronique. Elle bénéficie 
également d’une expérience 

issue du milieu automobile 
et en particulier au sein du 
groupe Daimler-Chrysler où 
elle a dirigé l’entreprise Global 
Family Vehicle. Ann Fandozzi 
s’est par ailleurs spécialisée 
dans le marketing grand 
public, le développement 
de produits et l’ingénierie 
chez Ford Motor Company, 
McKinsey Company ou 
Lockheed Martin Corporation. 
Elle est également connue 
pour être une conférencière 
régulière sur les questions de 
technologie, de transport et 
d’environnement.

Doosan Bobcat
Jaroslav Fiser  
et Robert Husar
Doosan Bobcat EMEA a 
annoncé deux nominations 
au sein de l’équipe de gestion 
de produits pour la région 
EMEA (Europe, Moyen-
Orient et Afrique). Jaroslav 
Fišer devient Product Line 
Director de la gamme de 
chargeuses compactes 
Bobcat pour la région EMEA, 
quand Robert Husar est 
promu Product Line 
Manager des mini-pelles 
Bobcat. En 1998, Jarosvla 
Fiser a rejoint l’entreprise en 
tant qu’ingénieur concepteur. 
Tout d’abord dédié à la 
gamme des chargeuses-
pelleteuses, il occupe 
différents postes en ingénierie, 
conception et développement 
jusqu’en 2005, où il se 
consacre exclusivement aux 
mini-pelles Bobcat. En 2013, 
sa carrière prend un tournant 
lorsqu’il accepte la fonction de 
Product Management Director. 
Au cours des sept dernières 
années, il est responsable du 
développement commercial 

et de la stratégie-produit des 
mini-pelles pour la région 
EMEA.  De son côté, Robert 
Husar est arrivé au sein du 
groupe en 2005 en tant que 
Sourcing Specialist. Au cours 
des dix années suivantes, il 
accepte une variété de postes 
dont une mission de 3 ans à 
l’usine de Bismarck, aux États-
Unis. A son retour à Dobaíš, il 
devient Product Manager au 
sein de l’équipe de gestion 
de la gamme des mini-pelles, 
apportant davantage de 
diversité encore à ce groupe 
de profils hétéroclites. Robert 
est notamment responsable 
du développement du système 
primé A-SAC (Advanced 
Selectable Auxiliary Control) 
pour commande de circuit 
auxiliaire commutable 
avancée. 

Manitou
Élisabeth Ausimour
Elisabeth Ausimour vient 
d’être nommée au poste 
de présidente de la division 
Material Handling & Access 
(MHA) de Manitou et devient 
également, membre du 
comité exécutif du groupe.  
La carrière professionnelle 
d’Élisabeth Ausimour a 
démarré dans la construction 
navale aux Chantiers de 
l’Atlantique. Elle y a occupé 
diverses fonctions aux achats 
pendant cinq ans. En 2005, 
elle intègre le groupe Manitou 
et prend en charge les achats 
hydrauliques. Elle y évolue 
ensuite pour prendre, en 2009, 
la responsabilité de la qualité 
client. De 2011 à 2016, elle 
dirige l’usine de nacelles 
de Candé (Maine-et-Loire). 
Elle refond l’organisation et 
renforce, avec son équipe, 

l’activité nacelles pour en 
faire un relais de croissance 
pour le groupe. En 2016, elle 
prend la responsabilité d’un 
programme de transformation 
du groupe, dans le cadre de la 
mise en place d’un ERP. 
Depuis janvier, elle est la 
présidente de la division MHA. 
Sa principale mission est 
d’opérer le développement de 
la division et le renforcement 
de sa profitabilité avec 
un focus important sur la 
transition énergétique et la 
technologie.

Goodyear
Camille Mounier
Camille Mounier est devenue 
la responsable de la division 
des pneumatiques génie-
civil de Goodyear France. 
Elle succède à Grégory 
Briche, nommé au poste de 
responsable grands comptes 
et flottes des pneumatiques 
poids lourd de Goodyear 
EMEA. En mars 2015, Camille 
Mounier intègre Goodyear 
France en tant que directrice 
marketing Consumer 
France. Quelques années 
après, elle est nommée 
responsable de la division 
des pneumatiques génie-civil. 
Ace poste, elle est en charge 
des ventes et du P&L de la 
division des pneumatiques 
génie civil et continuera à 
mettre en place la stratégie 
Total Mobility de Goodyear 
en France. Elle reporte à 
Antonio Cury, directeur des 
ventes remplacement des 
pneumatiques génie civil 
de Goodyear EMEA, et à 
Pablo Martinez, directeur 
général des ventes de pneus 
industriels de Goodyear 
France.
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durant votre parcours 
professionnel, quelle est la 
personne qui vous a le plus 
influencé ?
yves boucly, mon premier directeur 
commercial 

Quel matériel/engin/machine 
garderiez-vous près de vous ? 
une petite nacelle articulée et pour 
coller à l’actualité, une mini-pelle.

Quel autre métier auriez-vous 
souhaité exercer ?
artiste et plus précisément, 
musicien

votre personnage historique 
préféré ?
charles de gaulle

votre livre de chevet ?
l’œuvre de stephan zweig

un vin ?
les bordeaux de manière générale

une ville ?
paris

un film que vous aimez revoir ?
les œuvres de claude lelouch et 
de Jim Jarmush

une application indispensable ?
Waze

votre playlist du moment ?
chopin et téléphone

un pays dans lequel vous 
investiriez vos dernières 
économies ?
un des pays d’europe centrale

la première chose que vous 
faites en arrivant au bureau ?
Je salue mes collaborateurs

un événement sportif, un club ?
les titres mondiaux et olympiques 
de Julien absalon en vtt.

à quel type d’art êtes-vous 
sensible ?
l’art contemporain

vos matières préférées à 
l’école ?
les langues

la qualité que vous appréciez ?
l’honnêteté

a contrario, le défaut qui vous 
agace ?
l’hypocrisie

un juron ? 
fichtre et diantre

u n  c a F é  a v e c . . .

patricK degen
directeur Général aMMann france 

au moment même du lancement de la pRemièRe 
gamme de mini-pelles ammann, patRick degen, 
diRecteuR généRal fRance, a accepté de se 
pRêteR au Jeu de notRe RubRique la plus décalée. 
non sans humouR d’ailleuRs. 

un qualificatif pour 
définir votre secteur ?

terre à terre
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d é c r Y p t a g e

L’ACTUALITÉ VUE PAR 

gUiLLaUme devismes
aloRs que les équipements de guidage d’engins sont auJouRd’hui devenus 
incontouRnables des matéRiels tp, guillaume devismes, diRecteuR fRance 
de topcon, a bien voulu se pRêteR au Jeu du décRyptage de l’actualité en 
Revenant suR des suJets qui lui tiennent à cœuR et qui conceRnent tout 
paRticulièRement son secteuR d’activité. le diRigeant en pRofite aussi pouR 
RappeleR son amouR au xv de fRance… 

Propos recueillis par Tanguy Merrien

la suPPression 
du Gnr 
avec la taxation du gnR, je crains 
que cela ne génère une hausse des 
coûts à bien des niveaux au sein des 
entreprises, mais aussi quelques 
dérives, comme le vol du carburant 
qui obligera les entreprises à s’orga-
niser pour l’éviter. bref, cette simple 
mesure devrait avoir de nombreuses 
conséquences non seulement 
conjoncturelles, mais aussi structu-
relles pour bon nombre d’entreprises 
et cela devrait être un sujet majeur 
cette année. en outre, reste à savoir 
comment optimiser la consomma-
tion de carburant sur les chantiers 
et je pense que les spécialistes du 
guidage d’engins auront un rôle à 
jouer. ainsi, le guidage d’engins 
devrait se démocratiser sur bien plus 
de matériels qu’aujourd’hui et mettre 
un peu plus ce secteur d’actualité et 
l’individualisation des chantiers sur 
le devant de la scène. 

le recruteMent 
et la forMation
la croissance des chantiers et le 
besoin en main-d’œuvre repré-
sentent une formidable opportunité 
pour les jeunes. paradoxalement, 
nous avons un mal fou à recruter des 
jeunes qualifiés au sein de topcon 
alors que nous avons 4 à 5 postes 
vacants alors que je suis persuadé 

que les talents ne manquent guère 
sur le marché. Je milite aussi pour 
l’apprentissage qui s’impose de 
lui-même pour guider les jeunes à 
venir travailler dans les entreprises 
comme la notre où ils trouveront une 
famille, un entourage, un accompa-
gnement avec une vraie volonté de 
transmission, d’intégration. en outre, 
au regard des nombreux grands pro-
jets tels que le grand paris, les Jeux 
olympiques ou le canal seine-nord, 
les opportunités sont aujourd’hui 

nombreuses pour les jeunes pour 
devenir, quelque part, les bâtis-
seurs de demain. aux écoles aussi 
de s’ouvrir un peu plus aux filières 
professionnelles.

Par ailleurs, je suis…

...« admiratif du renouveau 
du XV de France»
Malgré la défaite de l’Équipe de France de rugby contre l’Écosse à Murrayfi eld 
pour son 4e match du tournoi, je souhaiterai mettre en avant le renouveau du XV 
de France après des années diffi ciles. nous comptons aujourd’hui sur une jeune 
génération pleine de talent qui, malgré son inexpérience à ce niveau, mais avec 
son talent, a réussi à battre les anglais puis les Gallois chez eux. Des victoires 

scellées par une constance 
dans l’effort, de la 
générosité, de la discipline 
et une solidarité de tous 
les instants. Des valeurs 
que l’on peut retrouver 
aussi dans le milieu de 
l’entreprise à partir du 
moment où on arrive à 
manager dans les bonnes 
conditions et avec les bons 
éléments. 
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343 tombereaux

Le nombre total (articulés+rigides) de tombereaux vendus
en France en 2019. Dans ce total, 343 soit 90 % du marché
sont des tombereaux articulés, un segment en croissance
l’an passé de 10,3 %. Par ailleurs et en l’espace de 5 ans,
sur la période 2015-2019, le marché des tombereaux a plus
que doublé passant de 145 à 343 unités. 

1 610 pelles

Le nombre de pelles supérieur à 20 tonnes écoulées en France 
en 2019. Un marché en progression de 13,10 % l’an passé. 

Répartition du CA du groupe Fayat en 2019 

1 % Chaudronnerie

5 %Fondations

8% Métal

9 %
Énergie
Services

18 %
Bâtiment

25 % Travaux publics

34 % 
Matériel routier          

 

750 000 tractopelles

Le nombre de chargeuse-pelleteuse produite par JCB
dans son usine de Rochester au Royaume-Uni.
En 1953, Joseph Cyril Bamford a l’idée de concevoir une machine 
combinant un chargeur frontal avant et un bras de pelle arrière 
donnant ainsi naissance à la chargeuse-pelleteuse, également
appelée le tractopelle.

12,4 %

Le nombre de femmes que compte le secteur du bâtiment dans ses effectifs totaux. 

4,6
Mrd€

Chiffre d’affaires
2019 par activité

30 M€

L’investissement consenti par Hyundai CE pour son nouveau siège 
européen situé à Tessenderlo en Belgique. 
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276 Mrd$
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S t a t i s t i q u e s

data center
Retrouvez tous les chiffres essentiels à la compréhension du marché 
des matériels et de la construction en France et à l’international. 
Avec un spécial focus sur l’économie américaine, CoNexpo oblige.
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La combinaison de la contri-
bution directe, indirecte et 
induite de tous les fabri-
cants d’équipements dans 

l’économie américaine crée 
chaque année un « ripple 
effect  » ou effet papillon 
dans toute l’économie 

nationale. Cela comprend 
un impact économique lié à 
l’activité commerciale totale, 
à la valeur ajoutée totale au 

PIB et au revenu du travail 
versé aux employés.

Quelle est la contribution des constructeurs US dans leur économie nationale ?

Oui, je m'abonne
 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp Oui, je m'abonne
constructioncayola.comsur
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ç a  b o u g e
m a t é r i e l s

Kobelco annonce l’arrivée de 
la SK140SRLC-7, une pelle 
de 14 tonnes de nouvelle 
génération établissant de 
nouvelles normes en termes 
d’utilisation, mais aussi 
en termes de confort de 
l’opérateur. Équipée d’un 
Diesel Isuzu de 2 999 cm3 
conforme au Stage V, la 
nouvelle Kobelco revendique 
une puissance accrue de 10 % 
par rapport à la génération 
précédente. Parallèlement, 
le nouveau système de 
commande hydraulique permet 
de réduire le temps de cycle 
de creusement de 10 % par 
rapport au modèle précédent.
Fidèle à ses valeurs, Kobelco 
explique avoir conçu cette 
nouvelle pelle en se basant 
sur les retours des utilisateurs 
et a également axé son 
développement en insistant sur 
la sécurité et l’ergonomie de la 
machine. 

Un concentré 
d’aides à 
l’utilisation
La SK140SRLC-7 
concentre tout un arsenal 
de commandes et d’aides à 
l’utilisation ultramodernes 
« comparables à celles 
des automobiles haut de 
gamme ». La pelle est 
notamment équipée d’un 
écran couleur de 10 pouces 
offrant à l’opérateur des 
informations sur l’état de 
la machine, les fonctions 
de celle-ci et des vues 
imprenables via trois caméras 
fournies en standard. Les 
fonctions du moniteur sont 
contrôlées par un cadran 
multifonction de type jog 
de dernière spécification 
également rétro-éclairé 
par LED pour une facilité 
d’utilisation.
En termes d’ergonomie, la 
nouvelle SK140SRLC-7 est 

dotée d’un siège Grammer 
chauffant et à coussin d’air 
de marque Kobelco conçu 
pour incorporer le joystick 
et les accoudoirs en une 
seule unité. Le système de 
climatisation standard de la 
cabine a été révisé afin que 
l’air de refroidissement soit 
dirigé vers le torse supérieur 
de l’opérateur à partir de deux 
conduits placés à gauche et à 
droite à l’arrière de la cabine. 

Enfin, le système intégré de 
réduction du bruit et de la 
poussière (iNDr) permet la 
réduction du bruit sur site et 
améliore la facilité d’entretien 
en permettant un accès facile 
au filtre à air, désormais 
monté devant le système de 
radiateur, ce qui réduit les 
temps d’arrêt d’entretien 
quotidien et l’utilisation 
d’outils supplémentaires pour 
nettoyer le filtre.

Une nouvelle pelle de 14 tonnes

Après avoir présenté la 
WA475-10, Komatsu 
Europe a lancé une nouvelle 
chargeuse sur pneus plus 
compacte, la WA80M-8. 
Dotée d’un moteur 
Komatsu S4D98E-6VHA 
conforme au Stage V, cette 
machine de près de 6 tonnes 
est équipée en série d’une 
attache rapide hydraulique, 
de la cinématique Easy 
Fork et d’un grand nombre 
d’accessoires. Par ailleurs, 
en option, Komatsu offre 
une augmentation de 
vitesse de déplacement 
jusqu’à 40 km/h, ainsi que 
la climatisation et le 
système anti-tangage à 

commande électronique.
Avec un nettoyage nécessaire 
toutes les 6 000 heures, le 
filtre à particules diesel ne 
nécessite aucun entretien 
avant dix ans. La cabine 
inclinable permet toutes les 
opérations de maintenance 
rapidement et simplement. 
La batterie, le coupe-
circuit général et les relais 
sont regroupés 
dans un même 
compartiment, 
ce qui facilite 
l’accès pour 
l’entretien du 

système électrique.
Comme pour de nombreux 
engins de la marque 
japonaise désormais, 
la chargeuse est aussi 
disponible avec le dispositif 
de télématique Komtrax 
qui permet notamment de 
consulter toutes les données 
vitales de la chargeuse sur un 
ordinateur ou une tablette. 

Une chargeuse plus compacte
Steelwrist et 
Rototilt annoncent une 
initiative commune visant à 
parvenir à une interchangeabilité 
entre les outils de travail avec 
accouplements Hydrauliques 
Automatiques, conformes à 
la norme symétrique (type S). 
Alors que les coupleurs rapides 
entièrement automatiques ont 
de plus en plus la cote et que 
de plus en plus de fabricants 
lancent des solutions, la 
question de l’interchangeabilité 
entre les différents fabricants 
est devenue un vrai sujet. 
Cette alliance entre Rototilt 
et Steelwrist est basée sur les 
coupleurs rapides symétriques 
(type S). L’objectif principal 
de la norme symétrique 
a toujours été de garantir 
l’interchangeabilité entre les 
fabricants d’attaches rapides, 
de tiltrotateurs, de godets et 
d’outils de travail. Une des 
raisons de son succès est qu’il 
est ouvert et non contrôlé par un 
fabricant spécifique.
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Mini-pelles :  
une nouvelle venue sur  
le segment des 6 tonnes
Caterpillar débarque à son tour sur le segment 
des mini-pelles de 6 tonnes avec la 306CR. Un 
modèle qui revendique une capacité de levage 
allant jusqu’à 3,55 t, sur un rayon de trois mètres. 
La 306CR est dotée d’un moteur Cat C2.4 turbo 
diesel d’une puissance de 41,7 kW et conforme 
au Stage V. Dotée d’une flèche orientable, avec 
un rayon de braquage très court, elle offre un 
encombrement arrière de 1,48 m, contrepoids 
compris, permettant de travailler à proximité 
d’obstacles. Les points d’entretien sont accessibles 
depuis le sol et les intervalles de graissage et la 
durée étendue de service des filtres écourtent les 
entretiens périodiques. Pour les utilisateurs les plus 
exigeants, la 306 CR peut être équipée en option 
d’un bras long et atteindre ainsi une profondeur 
d’excavation maximale de 4,11 m.
À l’intérieur, Caterpillar a équipé sa mini-pelle 
du système Rops/tops renforçant la sécurité du 
conducteur et insiste sur le confort de l’opérateur 
avec le chauffage et la climatisation. En outre, la 
306 CR est dotée d’un écran couleur LCD pour 
le paramétrage des préférences personnelles ainsi 
qu’un cadran de réglage pour la navigation et le 
mode Bluetooth. 

Une pelle globale

La Manitowoc MLC150-1 
est la dernière-née de la gamme de 
grues sur chenilles du constructeur et 
l’une des six nouveautés qui seront 
présentées cette année. Imaginée sur le 
modèle de la MLC100-1, elle affiche 
une capacité de 150 t et une série de 
nouvelles fonctionnalités. Elle a été 
conçue pour répondre aux besoins des 

clients désirant une grue à chenilles 
compacte et maniable, dotée d’une 
courbe de charge de grande capacité 
et facile à transporter. Elle est pourvue 
d’une flèche de 78 m, une flèche fixe 
de 24 m d’une capacité de 27 t est aussi 
disponible, ainsi qu’une flèche relevable 
de 52 m d’une capacité de 46 t en 
option. L’assemblage de cette nouvelle 

grue est également plus rapide que 
celui des modèles précédents. La poulie 
intégrée au pied de flèche permet un 
montage automatisé ; elle est équipée 
de câble à douille cylindrique et d’un 
contrepoids sur portique qui réduit le 
nombre de composants.

Volvo Construction Equipment 
(Volvo CE) lance une pelle de 
90 tonnes équipée d’un moteur 
Stage V, et disponible partout 
dans le monde. La EC950F offre 
puissance et stabilité lorsqu’il 
s’agit de délivrer le maximum 
de capacité dans les applications 
les plus difficiles. Équipée d’un 
moteur Volvo D16 de 450 kW au 
couple élevé à bas régime, cette 
machine est conçue pour de la 
production à grande échelle. 
Le système hydraulique optimisé 
augmente la puissance de la 
pompe pour un fonctionnement 
rapide et en douceur, tandis que 
le système électro-hydraulique 
contrôle le débit à la demande et 
réduit les pertes internes dans le 
circuit hydraulique.  
Le mode ECO optimise le 
système hydraulique pour réduire 
les pertes de débit et de pression, 
tandis que le mode de travail 
intégré permet aux opérateurs 
de choisir le meilleur mode de 
travail pour la tâche à accomplir 
: les opérateurs ont le choix entre 
I (ralenti), F (fin), G (général), H 
(lourd) et P (puissance max).

La capacité du godet est élevée. 
Il peut être à usage général, à 
usage intensif et à usage extrême. 
Lorsque l’application est peu 
commune, Volvo peut proposer 
des accessoires sur mesure. Il 
existe des paramètres faisant 
intervenir jusqu’à 20 équipements 
différents. 
Question sécurité, une grande 
porte, des rampes de haute 
visibilité, des marches bien 
placées, ainsi que des plaques 
antidérapantes, sont les 
principales qualités de l’engin. 
Pour plus de visibilité, l’EC950F 
peut être équipée de caméras de 
recul et latérales, ou de Volvo 
Smart View, qui offre une vision 
à 360 °. Enfin, la protection 
de la structure de la pelle est 
assurée par une flèche et un bras 
robustes, un châssis solide, des 
protections au niveau de l’attache 
du godet, etc. Pour une durée 
de vie prolongée de ce dernier, 
Volvo propose une gamme de 
pièces d’usure comprenant des 
segments, des couteaux latéraux, 
des haubans et des dents.
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La DX380Lc-7 de 40 tonnes pour compléter la gamme
Doosan ajoute un nouveau modèle à son 
offre avec la DX380LC-7. Propulsée 
par un moteur diesel Scania DC09 
Stage V, développant 240 kW à 1800 tr/
min, la pelle dispose de quatre modes 
de puissance sur les trois machines 
de la gamme (P+, P, S ou E) dans le 
mode de travail simple effet comme 
dans le mode double effet. Comme 
la pelle sur chenilles DX350LC-7, la 
DX380LC-7 propose la technologie 
innovante D-ECOPOWER qui 
permet de bénéfi cier d’une meilleure 
productivité, d’une consommation de 

carburant réduite ainsi que de 
commandes plus souples. 
La technologie D-ECOPOWER 
repose sur une pompe à régulation de 
pression électronique avec un système 
hydraulique à centre fermé, gage d’un 
gain de productivité de 26 % et d’une 
réduction de la consommation de 
carburant pouvant atteindre 12 %, selon 
le mode sélectionné. 
Le système D-ECOPOWER utilise neuf 
capteurs qui détectent le débit d’huile 
hydraulique requis pour réaliser une 
tâche donnée de manière à doser avec 

précision le débit d’huile plutôt que 
de fournir en continu une quantité fi xe 
d’huile forcée à travers le système. 
La nouvelle cabine de la DX380LC-7 
possède un nouveau siège de haute 
qualité et propose de série une quantité 
impressionnante d’équipements (écran 
LCD couleur de 8» à commande tactile, 
système stéréo intégré à l’écran tactile, 
système à démarrage sans clé, etc.). 
En équipement standard, le système 
de caméras à 360° offre une visibilité 
panoramique complète autour de la 
machine.

JLG annonce un accord de 
partenariat de 10 ans avec 
Ausa pour la fabrication et 
la production d’un nouveau 
chariot  télescopique : le 
SkyTrak Ultra Compact 3010. 
Destiné aux paysagistes, 
artisans, petits travaux 
industriels et autres 
applications agricoles, le 
télescopique affi che un poids 
opérationnel de 2 404 kg 
et délivre une capacité de 
charge de 1 224 kg pour une 
hauteur de levage de 4 m. Son 
poids léger lui permet d’être 
facilement transporté sur 
remorque.
Doté de quatre roues motrices, 
d’une direction arrière à 

deux roues, d’un système 
d’entraînement hydrostatique 
et de deux options d’attelage, 
il est alimenté par un moteur 
diesel Kubota V-1505 de 
30,8 ch. Le SkyTrak 3013 
se veut une solution de 
manutention de premier ordre 
pour le transport de matériaux 
dans de petits espaces. Par 
rapport aux skid steers, il 
offre une meilleure portée 
sur camions et remorques, 
et une meilleure hauteur de 
levage pour intervenir sur 
les bâtiments d’un étage ou 
charger des camions à benne. 
La cabine est par ailleurs 
spacieuse et l’emplacement 
de la fl èche permet à 

l’opérateur une vue à 360°. 
« Ce partenariat entre Ausa et 
JLG, deux leaders mondiaux 
du télescopique, répond à un 
besoin sur le marché nord-
américain », explique Ramon 
Carbonell, PDG d’AUSA. Le 
SkyTrak 3013 sera disponible 

avec une foule d’options, 
dont une cabine ouverte 
ou fermée, un équipement 
pour températures froides, 
un éclairage de travail, une 
attache rapide, plusieurs types 
de pneus...

Partenariat stratégique
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Toujours plus haut
Avec le lancement du télescopique 50.18, la gamme 
Icarus de   ajoute un troisième modèle de grande 
hauteur après les 40.14 et 40.17. Il est l’une des deux 
machines du marché à pouvoir lever 5 tonnes à 18 
mètres. En outre, ce nouveau modèle peut lever une 
palette de matériaux d’environ 1,4 t à une portée de 
11,5 m en avant (abaque de charge ci-joint), idéal pour 
pouvoir lever des palettes de parpaing à des endroits 
inaccessibles. 
Par ailleurs, le 50.18 dispose aussi d’un débit 
hydraulique de 140 l/min permettant d’améliorer 
la rapidité des temps de cycle (13 secondes pour le 
levage, 9 secondes pour la descente, 19 secondes pour 
le télescopage) et de monter rapidement une charge en 
hauteur. L’Icarus 50.18 réalise ainsi l’un des meilleurs 
temps de cycle de la catégorie des 17 à 18 m en 
châssis fixe. 
Le 50.18 est équipé d’une transmission hydrostatique 
permettant d’être plus précis et souple lors des travaux 
de levage en hauteur. La machine sera distribuée 
avec une panoplie d’accessoires comme une nacelle 
extensible, un treuil de 4 t et une potence pouvant 
lever jusqu’à 2 t de charges. 
Enfin, Dieci profite de la sortie de ce nouveau 
télescopique pour remplacer la gâchette de sécurité 
du joystick de commande par un capteur de main 
présente sur le joystick. Le seul contact de la main 
sur le joystick permet de déclencher les mouvements 
de bras. Ce joystick sera présent sur l’ensemble de la 
gamme BTP du constructeur.

En 1990, Stig Engström a fondé 
la société Engcon. Trente ans plus 
tard, le spécialiste des tiltrotateurs et 
des attaches rapides réalise un chiffre 
d’affaires supérieur à 94 millions 
d’euros. C’est dans son village de 
Lidsjöberg, au nord de la Suède, 
que Stig Engström a commencé à 
fabriquer des prototypes testés chez des 

entrepreneurs locaux.  
Aujourd’hui, Engcon possède son 
siège social, une usine et une société 
commerciale en Suède. Mais il est aussi 
présent en Pologne avec une usine et en 
Finlande, au Danemark, en Angleterre, 
en Hollande, en Belgique, en France 
et en Allemagne avec ses sociétés 
commerciales. 

À l’échelle internationale, il peut aussi 
compter sur des filiales aux USA et 
Australie. Il prévoit de s’installer 
en Corée et sur d’autres marchés. 
L’Autriche, la Suisse, les Pays baltes, 
l’Espagne et l’Italie sont traités par la 
société commerciale internationale.  

Une nouvelle née
Genie officialise le lancement 
d’une nouvelle nacelle 
télescopique dans le monde 
entier : la S-60 J. Les 
premières livraisons débuteront 
en juin 2020 en région 
EMEAR (Europe, Moyen-
Orient, Afrique et Russie). 
Taillée pour des applications 
en hauteur sur les chantiers 
de construction générale ou 
des tâches de maintenance, 
d’inspection et de peinture, la 
nacelle télescopique Genie S-60 
J offre une capacité de charge 
sans restriction de 300 kg. Elle 
arbore un pendulaire de 1,8 m, 

un faible poids opérationnel de 7 
550 kg, un châssis compact, une 
hauteur de travail de 20,5 m, une 
portée horizontale de 12,3 m 
et une garde au sol de 56,4 cm 
pour franchir les obstacles.  
La Genie S-60 J se pose en 
complément de la très populaire 
Genie S-65 XC. Conçue pour 
la performance, elle est équipée 
de série du système breveté 
d’essieu oscillant actif, de pneus 
tout-terrain gonflés mousse 
et d’un moteur diesel Kubota 
D1105 (compatible Stage V) 
développant 17,8 kW.
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Des nouvelles garanties

Le groupe Fayat conforte ses positions
« Les bonnes performances 
opérationnelles et financières 
du groupe Fayat en 2019 
confortent sa position de 
premier groupe français 
indépendant de construction 
et de leader mondial du 
matériel routier », explique 
le groupe. En effet, le groupe 
a réalisé un CA de 4,6 
milliards d’euros en 2019 
en progression de 5,2 %. 
En outre, le résultat net du 
groupe s’élève à 102 millions 
d’euros (+19 %). 

Forte position 
internationale…
Si dans l’Hexagone, le 
groupe réalise 63 % de son 
chiffre d’affaires total (2,9 
milliards d’euros), il est à 
noter que celui-ci dispose 
désormais d’un solide 
ancrage international puisque 
le groupe a généré un CA 
de 1,7  milliard d’euros à 
l’export. En effet, le groupe 

Fayat est aujourd’hui présent 
dans 170 pays où 39 % de 
son effectif total (22 150 
collaborateurs) est réparti. 

… Et croissance 
externe française
Outre ces résultats et cette 
dimension internationale, le 
groupe Fayat a également 
poursuivi ses opérations 
de croissance externe et en 
particulier en France. En effet, 
le groupe a acquis en février 
dernier 95 % des activités 
françaises de l’entreprise 
Moulin BTP permettant à 
Razel-Bec de poursuivre sa 
stratégie de renforcement du 
maillage territorial avec 2 
nouvelles agences de travaux 
publics situées à Bourgoin-
Jallieu et Brignoud. 
Par ailleurs, en septembre 
dernier, le groupe a également 
repris l’entreprise Fouchard 
dans la division Energie 
Services, spécialisée dans la 

conception et l’installation de 
systèmes de génie climatique. 
Située à Coutances, elle 
réalise un chiffre d’affaires 
de plus de 37 M€ et emploie 
près de 270 collaborateurs.
Enfin, les entreprises 

Arnaudeau CM et Ouest 
Structures Métalliques sont 
venues élargir l’offre de la 
division Métal du groupe 
en termes de produits et de 
maillage géographique. 

Le chinois SDLG lance une 
nouvelle niveleuse, la G9290. D’un 
poids de 22,9 t et dotée d’une lame de 
14 pouces de large en standard, elle se 
veut robuste et efficace pour les travaux 
intensifs. Cette machine à la conception 
robuste (qui s’inspire des G9138, 
G9190 VHP et G9220 VHP) se destine 
à l’entretien des routes d’accès aux 
mines, aux projets d’infrastructures. 
Le moteur diesel SD130B Stage II 
d’une puissance de 211 kW bénéficie 
de la technologie VHP (variable 
horse power) en standard. La 
transmission HTE840S, spécialement 
conçue pour les niveleuses de Volvo, 
dispose de 8 vitesses avant et 4 arrière, 
toutes avec changement de vitesse 
automatique. La G9290 bénéficie 
d’une lame mobile contrôlée depuis 
la cabine, grâce au système SDLG. 
La barre de verrouillage hydraulique 
comporte 7 positions pour permettre 
le positionnement de la lame d’une 
position verticale de 90° des deux côtés 
de la niveleuse à un angle de nettoyage 
de fossé de 21° vers le bas.

Bobcat apporte des améliorations à 
sa garantie usine standard et à son 
extension de garantie Protection Plus. 
La garantie constructeur standard 
pour les chargeuses compactes, 
les chargeuses compactes sur 

chenilles, les chargeuses à quatre 
roues directrices, les chargeuses-
pelleteuses et les mini-pelles Bobcat, 
passe désormais à 2 ans, tandis 
que la garantie Protection Plus 
peut être prolongée jusqu’à 5 ans. 
Tous les télescopiques et chargeurs 
télescopiques conserveront leur 
garantie standard de 3 ans.
La première amélioration concerne 
une extension de la période de garantie 
standard des pelles, chargeuses 
et chargeuses-pelleteuses Bobcat 
vendues après le 1er janvier 2020, qui 
bénéficieront désormais d’une garantie 
standard de 24 mois/2 000 heures. 
Par ailleurs, Bobcat augmente 
également la période de garantie 
standard des pièces détachées vendues 
après le 1er janvier 2020, qui passe 
désormais à 12 mois/1 000 heures. 
Les offres d’extension de garantie font 
également l’objet d’une amélioration. 
L’offre Protection Plus de Bobcat 
étend désormais la garantie standard 
jusqu’à 5 ans et/ou 6 000 heures.
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hidromek : « Le ré seau ? 
La colonne vertébrale du 
développement »
En volume, Hidromek a écoulé un peu moins d’une centaine 
d’unités sur le dernier exercice. Si cela semble peu, le 
constructeur turc a néanmoins doublé son volume en 2019 
tout en triplant son chiffre d’affaires. « C’est une belle 
satisfaction pour une marque émergente comme la nôtre », 
se réjouit ainsi Hervé Doll, responsable du réseau Hidromek 
pour l’Hexagone. Longtemps considéré comme un spécialiste 
du tractopelle, matériel qui pesait jusqu’à 50 % des ventes, 
Hidromek a aussi fait évoluer son offre en proposant pelles 
sur chenilles (de 14, 20, 30, 37 et 50 tonnes) et sur pneus 
(de 14 à 20 tonnes) et autres chargeuses dont la HMK 640 
WL. Aujourd’hui, ces matériels constituent même 90 % du 
mix total du constructeur en France. Et Hidromek de vouloir 
étoffer son offre à court et moyen terme : « Après avoir lancé 
la HMK 145 LC short radius, nous commercialiserons la 
20 tonnes également en short radius ou encore une gamme 
de 6 à 10 tonnes de pelles à pneus et à chenilles », précise 
Hervé Doll qui table sur une nouvelle croissance « de l’ordre 
de 20 à 25 % en 2020 ». Parallèlement,  le responsable va 
également s’atteler à développer le réseau de distribution.

des noMinations en coUrs
Aujourd’hui constitué de 19 concessionnaires, le réseau 
français d’Hidromek est amené à évoluer. « Je souhaite 
que celui-ci soit mieux structuré, plus pérenne, plus solide 
et qu’il soit en mesure d’avoir les meilleures capacités de 
développement possible », prévient Hervé Doll qui parle aussi 
d’« harmonisation entre les investisseurs».
S’il n’exclut pas quelques départs, le responsable a d’ores 
et déjà ciblé quelques «open points» dont la région 
Centre (Bourges), la région toulousaine ou encore, la 
région PACA, susceptibles d’être couvertes à moyen 
terme. « C’est une nécessité de pouvoir compter sur un 
réseau établi. Car je reste persuadé que pour une marque 
comme la nôtre, le réseau est la colonne vertébrale du 
développement », affi rme Hervé Doll.

T.M.

les aMbitions de 
volvo trUcks 
Alors qu’un nouveau site du 
groupe Brochard a ouvert 
près de Moulins (03) en 
décembre, portant le réseau 
Volvo Trucks à 115 points 
de service, Laurent d’Arnal, 
directeur commercial du 
constructeur, nous a confi é 
vouloir accroître le réseau, 

notamment avec l’ouverture 
d’un nouveau site à Amiens 
(80). Outre l’ouverture de 
celui du groupe Brochard à 
Toulon-sur-Allier, près de 
Moulins (03), juste avant 
Noël, plusieurs sites du 
réseau Volvo Trucks ont été 
rénovés, comme à Bourg-
en-Bresse (01) ou à Caen 
(14).

Kobelco voit triple ! 
On a rarement vu cela. En l’espace de quelques semaines, 
le constructeur japonais s’est assuré les services de Neomat, 
Comet et GSM, soit trois nominations qui viennent renforcer 
le maillage de la marque dans toute l’Ile-de-France et une 
grande partie de la région PACA.
« C’était le maillon manquant à notre dispositif territorial, 
nous nous devions au regard de nos objectifs de couvrir ce 
secteur stratégique qu’est notamment l’Ile-de-France », 
expliquait par ces mots Jean-Philippe Delion, Business 
Manager Kobelco, la nomination de Neomat fi n janvier, 
ravi de pouvoir annoncer la nomination d’un distributeur 
pour l’Ile-de-France et l’Oise (60). Mais ce n’était pas 
tout puisque quelques semaines plus tard, nous apprenions 
en effet que le réseau se renforçait à nouveau avec la 
nomination de Comet Loc pour les départements du Var (83) 
et des Alpes-Maritimes (06). Celui-ci, dirigé par Frédéric 
Leyssieux, distributeur Case et loueur de matériels TP et 
agricole à Cannet-les-Maures (83), a en effet décidé de 
représenter la marque sur son territoire historique. 

18 concessionnaires poUr 53 agences
Parallèlement et quelques jours plus tard, c’est un troisième 
concessionnaire qui rejoignait le réseau Kobelco en la 
personne de Gap Sud Mécanique, dirigé par Gérard Perrier, 
pour le territoire des Alpes-de-Haute-Provence (04) et des 
Hautes-Alpes (05). Le développement du réseau Kobelco 
en France se poursuit à vitesse grand V puisqu’il s’appuie 
aujourd’hui sur 18 concessionnaires pour un total de 
53 agences sur l’ensemble du territoire hexagonal. Un 
développement qui vient soutenir les grandes ambitions de 
Kobelco en France qui s’est fi xé comme objectif de devenir 
numéro 2 du marché national sur le matériel lourd dès cette 
année et numéro 1 à horizon 2024.  

T.M.
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Lacampagne (Groupe Payant)  
distribue les dumpers Thwaites
Lacampagne, société du Groupe Payant rayonnant sur le Sud-
Ouest, distribue à présent la gamme de dumpers Thwaites de 
1 à 9 tonnes, une marque devenue incontournable dans la 
catégorie des mini tombereaux articulés. Ces engins reconnus 
robustes et dotés d’une bonne stabilité sur les chantiers sont aussi 
ergonomiques pour le chauffeur. Ils sont par ailleurs tous équipés 
de 4 roues motrices. Les intéressés pourront s’offrir les services 
des tombereaux Thwaites dans les agences Lacampagne situées à 
Portet-sur-Garonne (31) et à Lons (64). 

LiuGong vient d’ouvrir une nouvelle 
filiale à Jakarta, en Indonésie. Il s’agit 
de sa 13e filiale dans le monde. Une opération qui 
lui permet de renforcer sa présence en région Asie-
Pacifique. C’est en 2003 que LiuGong a entrepris de 
structurer son réseau commercial dans le monde. Il 
compte aujourd’hui plus de 300 distributeurs couvrant 
plus de 100 pays et régions. Il dispose de 13 filiales à 
l’étranger, implantées en Afrique du Sud, au Brésil, aux 
Émirats arabes unis, aux Pays-Bas, en Inde, en Pologne, 
à Singapour, en Russie, à Hong Kong, aux États-Unis, 
au Mexique, au Royaume-Uni, et plus récemment, 
en Indonésie. Neuf centres de distribution de pièces 
parachèvent le tableau. L’Indonésie, à la jonction de 
l’océan Pacifique et de l’océan Indien, est une étape 
importante le long de la Route de la soie marine. 
C’est également le plus grand pays de la région Asie-
Pacifique en termes de population et de PIB. Ce dernier 
a d’ailleurs augmenté de 5 % depuis 2016. Les projets 
ne manquent pas dans les domaines des infrastructures, 
du forestier et des mines. « Nous allons monter une 
équipe locale spécialisée, et plancher sur un site 
mêlant R&D, production, et SAV », promet Chen Hao, 
président de LiuGong Asia Pacific. Les installations 
actuelles de PT LiuGong Machinery Indonesia se 
concentreront sur les ventes, le support au client, les 
pièces détachées et le marketing. 
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Les concessionnaires Volvo  
unis pour la formation

Axyom ajoute  
une nouvelle carte
Anciennement Régis BTP et rebaptisé Axyom fin 
septembre, le groupe de distribution vient d’être 
nommé concessionnaire Potain par Manitowoc 
Cranes. C’est le 13e distributeur du réseau dans 
l’Hexagone. Basé en Normandie, le groupe Axyom 
élargit ainsi son offre à ses clients en intégrant les 
gammes de grues à montage automatisé Potain Igo, 
Igo T et Hup. D’ailleurs, la première Igo M14 sera 
livrée à Axyom début 2020.

13 distributeurs 
« Nous avons de nombreux clients dans le secteur de 
la construction, et la gamme à montage automatique 
Potain répondra parfaitement à leurs besoins. Nous 
savons qu’ils seront bien reçus sur le marché », a 
expliqué Jean-Baptiste Dubois, directeur général 
d’Axyom. 
Axyom dispose d’un fort maillage dans le quart 
nord-ouest de la France et notamment en Normandie 
(Ifs, Rouen ou Beauvais) et s’appuie sur une équipe 
de près de 50 personnes, dont un service après-vente 
de qualité et des techniciens expérimentés. Grâce à 
ce nouveau partenariat de distribution, Manitowoc 
dispose désormais d’un réseau dynamique de 13 
distributeurs en France.

Falcon Equipment, l’un des 
principaux distributeurs de solutions 
de levage dans l’ouest canadien, 
rejoint le réseau de concessionnaires 
indépendants de Palfinger en Amérique 
du Nord. 
Basé près de Vancouver, en Colombie-
Britannique, Falcon Equipment existe 
depuis 1988. La société opère dans 
tout le pays avec cinq points de vente, 

des camions de service mobiles et du 
personnel commercial itinérant. Il est 
désormais distributeur Palfinger dans 
l’Ouest canadien. 
Falcon Equipment distribuera les grues 
auxiliaires, forestières, et de recyclage, 
les nacelles automotrices et montées 
sur VL, les systèmes ferroviaires et les 
plateformes d’élévation de Palfinger. 
Le partenariat couvrira les quatre 

provinces canadiennes de la Colombie-
Britannique, de l’Alberta, du Manitoba 
et de la Saskatchewan ainsi que le 
territoire du Yukon. 
Ce nouveau concessionnaire doit 
permettre de booster les activités de 
Palfinger en Amérique du Nord, qui 
représente en 2018 plus de 20 % du 
chiffre d’affaires.

Kléber Malécot, Payant, 
Sodimat ou V2V ainsi que 
Volvo CE, sont tous associés 
pour proposer sur plusieurs 
sessions, des formations de 
mécanicien et de réparateur 
d’engins TP. Avec à la clé, des 
propositions de CDI…
« Le recrutement est une étape 
essentielle pour construire 
notre futur commun. La 
richesse de notre société est 
fondée sur la diversité de ses 
équipes. Nous travaillons avec 
énergie, passion et respect de 
l’individu », explique Volvo 
CE sur sa page Internet pour 
rappeler les opportunités de 
carrière existantes au sein 
de l’univers du constructeur 
suédois et l’importance de 
densifier ses effectifs. C’est 
dans ce cadre que la filiale 

française ainsi que quelques-
uns de ses distributeurs parmi 
lesquels, Kléber Malécot, 
Payant, Sodimat ou V2V, 
proposent en leur sein la mise 
en place de formations de 
mécanicien et de réparateur 
d’engins TP. 
Les différentes sessions sont 
prévues à compter du 14 avril 
prochain et se dérouleront 
sur 14 semaines au sein du 
Centre Isaac de l’Étoile, à 
Poitiers (86). À l’issue de cette 
formation, un titre du ministère 
du travail « Mécanicien 
réparateur de chantier et de 
manutention » sera délivré. 
Enfin, les jeunes formés se 
verront offrir un contrat de 
professionnalisation de 12 
mois avec la possibilité d’un 
CDI. 

BTP327_MATERIELS.indd   26 24/03/20   15:57



Oui, je m'abonne
 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp Oui, je m'abonne
constructioncayola.comsur

Van de Velde distingué ! 

Terex Finlay développe 
son réseau de concessionnaires 
en Amérique du Nord avec 
High Ground Equipment 
désormais autorisé à proposer 
à la vente la gamme complète 
d’équipements de concassage, 
de criblage et de transport du 
constructeur à travers toute la 
Nouvelle-Angleterre. 
Le concessionnaire, basé 
dans les installations de Terex 
au New Hampshire, offrira 
également les services associés, 
pièces de rechange incluses, 
ainsi que des prestations de 
location. 
Déjà distributeur Terex 
CBI et Terex Ecotec en 
Nouvelle-Angleterre, High 
Ground Equipment est dirigé 
par Art Murphy, récemment 
nommé directeur des ventes 
et du marketing pour Terex 
Environmental Equipment en 
Amérique du Nord et du Sud. 

Concessionnaire Volvo CE, le groupe Van 
de Velde a été primé par le constructeur pour 
sa politique sécurité et les résultats obtenus 
en la matière l’an passé. 
La direction générale de Volvo Construction 
Equipment a choisi le Groupe V2V sur 
l’ensemble des dealers Volvo CE de la zone 
EMEA (Europe, Moyen-Orient, Afrique), 
comme le distributeur ayant la meilleure 
politique Sécurité et les résultats les plus 

probants de la profession en 2019.   « Une 
vraie reconnaissance de nos efforts et de 
notre implication. Un immense bravo à nos 
équipes ! Ce prix légitime notre stratégie qui 
place la sécurité comme enjeu prioritaire. 
Ensemble, continuons d’être attentifs et 
moteurs de la sécurité au quotidien », a 
commenté le groupe sur un célèbre réseau 
social professionnel. 

T.M.
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Equistone a conclu l’acquisition 
d’Accès Industrie auprès de 
Parquest Capital, actionnaire 
majoritaire, accompagné du 
Management, de Crédit Mutuel 
Equity et d’Irdi Soridec Gestion. 
Les nouveaux actionnaires 
veulent aujourd’hui accélérer 
la stratégie de croissance du 
loueur de nacelles et de chariots 
télescopiques. 
À travers cette opération, 
Equistone devient l’actionnaire 
majoritaire d’Accès Industrie 
aux côtés du Management, avec 
pour ambition de permettre à 
l’équipe en place, emmenée 
par Eric Lacombe et Pascal 
Meynard, d’accélérer sa stratégie 
de croissance. 
Cette opération sera également 
l’occasion d’élargir davantage 
le capital de la société à 
ses collaborateurs, après 
une première association 
capitalistique sous l’égide de 
Parquest Capital. En effet, en 
2017, Accès Industrie a fait 
l’objet d’une opération de MBO 
(et de retrait de cote) montée par 
Parquest Capital, qui a permis à 
une soixantaine de managers de 
devenir actionnaires du Groupe.
Basé à Tonneins (47) et 
Bordeaux (33), fort d’un réseau 
national de 35 agences et d’un 
parc de plus de 7 700 machines, 
Accès Industrie est le premier 
acteur indépendant de location 

de nacelles élévatrices et de 
chariots télescopiques. Pionnier 
en France avec plus de 20 ans 
d’expérience et une approche 
fondée sur l’excellence du 
service, la proximité, la réactivité 
et une expertise technique 
unique dans son secteur, Accès 
Industrie est historiquement 
positionné sur la location courte 
durée à destination des métiers 
du bâtiment. 
Sous l’impulsion de Parquest 
Capital, la société a pu 
accélérer son développement en 
investissant à la fois fortement 
dans son parc et dans son 
réseau (ouvertures de deux 
nouvelles agences à Lille et 
Paris Sud), et également dans 
l’élargissement de son offre 
commerciale. Le Groupe a ainsi 
pénétré le segment de la location 
longue durée à destination 
d’une clientèle industrielle, 
notamment grâce à une stratégie 
de croissance externe réussie. La 
combinaison de ces initiatives 
aura permis au groupe de faire 
passer son CA de 53 M€ en 
2016, à 91 M en 2019.
 « C’est une étape très 
importante, qui nous permet de 
nous donner du temps et des 
moyens supplémentaires afin 
de continuer à déployer notre 
stratégie de croissance », a 
déclaré Eric Lacombe Président 
du Groupe Accès Industrie. 

Changement d’actionnaire  
au sein d’Accès Industrie

L’Ironhand chez Loxam
Depuis juin 2019, Bioservo, le groupe Eiffage et 
Loxam, ont mené un travail collectif afin d’évaluer 
le potentiel de location d’Ironhand sur le marché 
français. L’Hexagone présenterait le taux d’adoption 
le plus élevé de mise en œuvre des nouvelles 
technologies telles que les exosquelettes. Quelques 
mois après, avec la signature de ce contrat de 

location exclusif, 
Loxam s’apprête à 
proposer à la location 
le gant bionique, via 
l’ensemble de ses 
agences, dans les 
douze métropoles : 
Paris, Marseille, 
Lyon, Toulouse, Nice, 
Nantes, Strasbourg, 
Montpellier, Bordeaux, 
Lille, Rennes et Reims. 
« La prévention des 
risques est au cœur 
des préoccupations de 

Loxam, affirme Stéphane Hénon, directeur général. 
C’est pourquoi nous mettons en place de nombreuses 
actions en faveur de la prévention sur les chantiers et 
proposons des solutions à la location qui contribuent 
à améliorer la sécurité dans l’environnement de 
travail. » Pour rappel, le gant Ironhand permet 
d’amplifier la force naturelle de la main tout en 
réduisant les efforts afin de prévenir certains troubles 
musculo-squelettiques liés aux travaux pénibles.

Smet Location enrichit son offre
Spécialement conçu pour le recyclage et la 
valorisation des déchets du BTP, le nouveau 
concasseur à mâchoires sur chenilles de 19,5 t, le 
Roco R9R, est désormais disponible chez Smet 
Location. Fonctionnant avec un moteur électrique 
pour plus de discrétion en centre de recyclage et 
pour mieux respecter l’environnement, il se veut 
résistant pour le concassage quotidien de roches, de 
briques, ou encore, de blocs de béton, puisqu’une tôle 
cintreuse en fer permet de dégager sous la mâchoire 
les matériaux ferreux indésirables. 
Équipé d’une double alimentation, il peut également 
bénéficier de nombreuses options, parmi lesquelles 
figurent un concassage inversé ou un pré-crible.

BTP327_MATERIELS.indd   28 24/03/20   15:57



Oui, je m'abonne
 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp

 matérielsbtp Oui, je m'abonne
constructioncayola.comsur

IRE : la barre  
des 60 loueurs franchie
La 5e édition de l’International Rental Exhibition 
(IRE) affiche un taux de réservation de 25 % plus 
élevé que l’édition 2017, et ce, quelques mois 
avant l’ouverture programmée le 9 juin 2020 qui 
se déroulera à Maastricht (normalement, NDLE). 
Plus de 60 entreprises - représentant plus de 65 
marques - ont répondu présent. Ces fournisseurs 
exposeront aux côtés des 105 entreprises 
annoncées exposantes à l’APEX, qui se tiendra 
concomitamment.
L’IRE se déroulera en parallèle de la convention 
annuelle de l’Association européenne de location 
(ERA) et du dîner de gala des European Rental 
Awards. Le salon IRE qui s’adresse avant tout 
aux sociétés de location d’équipements de 
construction, mettra un accent particulier sur le 
nombre croissant de machines alimentées par 
batterie. « Les fournisseurs présents sur le salon 
dévoileront les nombreuses machines électriques 
qu’ils développent pour leurs clients. Ce rendez-
vous, généralement dédié aux machines et 
équipements compacts, est l’endroit idéal pour 
découvrir de nombreuses machines électriques », 
souligne Tony Kenter, directeur général de I.P.I. 

Le spécialiste breton de la location 
vient d’ouvrir une nouvelle agence 
à Pont-L’Abbé dans le Finistère. 
Entre ouverture de nouveaux sites et 
relocalisations d’agences, Locarmor 
prend soin de son maillage 
territorial. 
Les dirigeants de Locarmor, 
Yannick Crenn et François Bouché, 
avaient prévenu : 2020, année du 
cinquantenaire de l’entreprise, sera 
encore celle du développement. 
Après avoir ouvert une nouvelle 
agence en octobre dernier à 
Locminé (56), le numéro 1 de la 
location d’engins de TP en Bretagne 

devrait très bientôt compléter 
son maillage territorial avec une 
nouvelle ouverture, voire deux, en 
Ille-et-Vilaine (35). 
En attendant, le groupe poursuit les 
rénovations de certaines agences 
comme celle de Pont-L’Abbé 
où Locarmor a relocalisé le site 
devenant parallèlement propriétaire 
des murs. C’est donc un site 
flambant neuf qui vient d’ouvrir 
ses portes dans cette commune 
finistérienne. Aujourd’hui, 
Locarmor compte 24 agences au 
total sur l’ensemble des quatre 
départements bretons.

Nouvelle agence pour Locarmor
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Q
uel constat ? 
Les statistiques officielles 
européennes montrent que 
plus de 3000 personnes 

meurent chaque année dans des acci-
dents du travail en Europe et pour le 
secteur de la construction, le nombre 
d’accidents est alarmant. « La sécurité 
est une faible priorité dans le secteur 
de la construction, quel que soit le mar-
ché que nous examinons, même si le 
secteur a souvent été identifié comme 
celui comptant le plus de blessures 
liées à un accident. Certaines des 
causes les plus courantes d’accidents 
sont les machines, mais aussi, des 
dommages causés par les outils qui 
se détachent. C’est inacceptable, car 
dans de nombreux cas, les accidents 
entraînent des décès ou des congés 
de maladie évitables », déclare Stig 
Engström, fondateur et propriétaire 
d’Engcon.

« Un conducteur de pelleteuse mani-
pule souvent une machine sur des 
surfaces étroites ou des chantiers de 
construction avec beaucoup de per-
sonnes. Sans le bon équipement de 
sécurité sur la machine, vous pouvez 
accidentellement perdre l’outil ou recu-
ler sur quelqu’un. Glisser et trébucher 
sont des accidents communs lorsque 
l’on monte ou descend de la cabine 
de la pelleteuse », ajoute le dirigeant. 

Quelles solutions ? 
Pour Engcon, la solution est simple : il 
s’agit de prôner une tolérance zéro, seul 
remède pour amener l’industrie dans la 
bonne direction et de rappeler qu’En-
gcon est l’un des acteurs qui s’efforce 
depuis longtemps de réduire le nombre 
d’accidents dans la branche. Pour ce 
faire, le spécialiste de l’attache rapide 
a développé le système le plus sûr sur 
le marché qui avertit à la fois avec des 

signaux lumineux et audios et bloque 
certaines fonctions de la pelleteuse 
lorsque l’outil est mal accroché. De plus, 
le conducteur doit déposer le godet sur 
le sol afin de pouvoir le détacher.
Le raccordement automatique du sys-
tème hydraulique et électrique permet 
également au conducteur de rester 
en toute sécurité dans la cabine pour 
changer d’outils. En outre, un tiltrota-
tor implique également des déplace-
ments réduits de la machine, ce qui 
en soi, diminue le risque de rouler sur 
quelqu’un. Les solutions de sécurité 
d’Engcon ne laissent aucune place au 
facteur humain. La technologie intelli-
gente fait en sorte que tout soit juste. 
« Avec une tolérance zéro, combinée 
à la technologie intelligente d’Engcon, 
nous pouvons mener notre secteur dans 
la bonne direction afin de prioriser la 
question relative à la sécurité », pré-
cise Engcon. 

i n t e r f a c e s
é q u i p e m e n t

Le nombre d’accidents du travail qui 
se produisent lors de l’utilisation de 

pelleteuses est décourageant. Et, dans 
le pire des cas, l’accident peut même 

s’avérer mortel. Partant de ce constat, 
Engcon souhaite être le porte-drapeau 

d’une tolérance zéro dans le secteur 
et prône le développement d’une 

technologie intelligente sur toutes 
les pelleteuses. Le Suédois prend les 

devants avec une campagne ciblée. 

Comment creuser 
en intelligence et 

en toute sécurité ? 
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coMMent déMocratiser 
et faire adMettre ces 
Priorités ? 
si engcon s’estime être « en 
avance dans le domaine 
de la sécurité », il reste 
néanmoins beaucoup 
de choses à faire pour 
atteindre une tolérance 
zéro. pour cela, le suédois 
milite pour d’un côté, un change-
ment de règlement, mais aussi, 
pour que les acteurs concernés 
prennent leurs responsabilités. 
« Les fournisseurs doivent déve-
lopper des produits sûrs, les opé-
rateurs doivent les acheter et les 
gros acteurs doivent exiger qu’on 
les utilise avant même de donner 
le contrat aux sous-traitants. Nous 
sommes pour la sécurité. La tech-
nologie doit empêcher les accidents 
de se produire même si le conduc-
teur commet une erreur. Chaque 
accident est un accident de trop 
et le but est de totalement les éli-
miner », martèle notamment stig 
engström qui conclut : « On nous 
dit que la question est taboue et que 
nous risquons d’être critiqués. Je 
dis seulement : laissez les critiques 
venir. Nous défendons la sécurité 
accrue. Nous l’avons toujours fait et 
nous continuerons de le faire. Il est 
temps de passer de la discussion à 
l’action. En 2020, je veux que tous 
les acteurs commencent à prendre 
leurs responsabilités et j’espère que 
nos initiatives pourront être le point 
de départ », conclut-il. 

T.M.

AVANTAGES
• RÉDuiRe Les DanGeRs

• eLiMineR Le FacteuR huMain

• conFoRt De L’oPÉRateuR

• GaGe De PRoDuctiVitÉ

• PRoFessionnaLiseR 
    Les chantieRs

coMMent déMocratiser 
et faire adMettre ces 

« en 
avance dans le domaine 

zéro. pour cela, le suédois 
milite pour d’un côté, un change-
ment de règlement, mais aussi, 
pour que les acteurs concernés 
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l ' o e i l  d e . . .

BTP MAG : Passer d’un 
marché comme l’Afrique à 
l’Europe, est-ce un gros 
changement ? Comment s’y 
adapte-t-on ?
Thierry Lahuppe : L’Afrique 
posait surtout des problèmes 
de sûreté. Nous pouvions être 
régulièrement confrontés à des 
actes de malveillance. Mais je vois 
surtout deux différences entre 
ces deux marchés. Le recours à 
la location est plus fréquent en 
Europe, lorsque l’on dépend de soi-
même en Afrique où la location est 
peu usitée. Des points communs 
existent néanmoins entre ces deux 
régions : le choix de marques, 
adaptées au marché selon un 
cahier des charges bien défini et 
qui apportent en plus un SAV local. 
Que ce soit dans les immenses 
étendues désertiques, ou en 
plein centre-ville, la réactivité est 
nécessaire. Autre chose, l’approche 
diffère selon que l’on est un groupe 
de BTP ou un loueur. Le premier 
sera axé sur le TCO car la valeur 
unitaire est plus importante sur les 
grosses machines spécifiques. Le 
second misera sur la disponibilité 
au vu de sa gamme plus limitée en 
tonnage et, surtout, plus large. 

BTP MAG : Qu’avez-vous 
apporté au service 
matériel de Loxam ?
T. L. : Le patron du matériel chez 
Loxam a toujours été, par tradition, 
un homme technique, Loxam étant 
historiquement très organisé autour 
du matériel. J’essaie d’apporter 
une dimension managériale au 
sein de ce service qui compte un 
certain nombre de collaborateurs et 

différents pôles. Un management 
devenu transversal à l’échelle de 
l’entreprise en réseau. 

BTP MAG : Votre 
préoccupation première ?
T. L. : Comment améliorer la 
disponibilité du parc. Au stade des 
achats, nos critères principaux 
sont la sécurité des matériels et la 
fiabilité du SAV. Côté technique, 
nous définissons une politique 
de maintenance qui permet 
de renforcer la fiabilité et la 

disponibilité du parc. En matière 
de « fleet management », nous 
mettons en place des outils qui 
optimisent la distribution du parc 
dans le réseau. La durabilité du 
matériel a aussi son importance. Il 
se doit d’être robuste dans la durée 
et autant que possible, recyclable. 

BTP MAG : Loxam est à ce 
jour la seule entreprise 
à pratiquer le recyclage 
des matériels de 
chantier…
T. L. : Nous considérons que le 
matériel en fin de vie a une valeur 
de revente. En interne, nous avons 
de longue date mis en place 
un service de recyclabilité des 
sous-ensembles d’une machine. 
Des composants sont démontés 
pour être récupérés en vue d’être 
réintroduits dans des matériels 
en maintenance. Nous procédons 
évidemment à des contrôles et des 
VGP* avant la remise en location. 

BTP MAG : Le procédé est-il 
rentable ? 
T. L. : Il est prouvé qu’un matériel 
acheté en pièces détachées coûte, 
au moins, trois fois plus que son 
prix catalogue. Nous pensons 

« La recyclabilité des pièces ? 
Une vraie valeur »

Thierry Lahuppe
directeur du matériel chez loxam

« Les matériels 
doivent entrer dans 
la maquette BIM »

D’abord affilié au développement et à la mise en œuvre d’outillages 
spéciaux dans le secteur de la maintenance nucléaire, Thierry Lahuppe 
s’est par la suite pris d’affection pour les grands espaces africains, au 
service de Sogea-Satom. Immergé dans le matériel TP depuis une quinzaine 
d’années, il est aujourd’hui le patron du matériel de Loxam, conscient du 
rôle moteur du loueur dans la recherche de nouvelles motorisations 
propres et de solutions durables.
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que c’est un peu similaire à la 
revente. statistiquement, nous 
étudions chaque année les 
pièces utilisées sur les machines 
et déterminons ce qui vaut la 
peine d’être démonté. nous 
examinons également s’il subsiste 
suffisamment de matériel en parc 
pour justifier cette opération. 
globalement, le procédé nous 
assure des économies de l’ordre 
de 10 à 15 % sur le budget pièces 
détachées. 

BtP MaG : Qu’est-ce Qui 
fait évoluer le Métier 
de directeur Matériel 
aujourd’hui ?
t. l. : en quatre ans, notre métier 
n’est déjà plus le même. les 
matériels intègrent dorénavant des 
motorisations plus complexes et 
sont de plus en plus numériques 
et connectés. culturellement, 
nos attentes bouleversent aussi 
le métier, on se doit de réfléchir 
au moyen de rendre nos activités 
attrayantes pour la nouvelle 
génération. 

BtP MaG : Quels sont les 
efforts déPloyés en la 
Matière ?
t. l. : cet hiver, nous 
dispenserons une formation de 
trois jours aux responsables de 
parcs, qui sont les maillons les 
plus importants de la chaîne 
de valeur d’un loueur ou d’un 
gestionnaire de matériel. ce sont 
eux, en premier lieu, qui peuvent 
voir et sentir les signaux faibles 
qu’émet une machine lors d’une 
opération de contrôle départ/
retour. car si l’on fait volontiers 
appel aujourd’hui à la maintenance 
préventive et à l’iot afin d’anticiper 
les pannes, c’était autrefois 
l’inspection visuelle qui primait. 
l’homme de parc doit avoir un 
minimum de culture technique et 
être capable de revenir aux bases 
fondamentales. 

BtP MaG : les nouvelles 
technoloGies sont-elles 
un levier au service de la 
location ?
t. l. : attention ! trop d’infos tuent 
l’info. l’iot peut potentiellement 
apporter pléthore d’informations 
sur des machines à la valeur 
unitaire faible. la vraie question 
est : que faire de l’information ? à 
mon sens, elle doit identifier les 
leviers de performance d’un parc. 
en outre, des questions se posent. 
quelle infrastructure informatique 
doit-on adopter pour accueillir 
ces données ? quel processus 
doit permettre de les qualifier et 
comment la restituer efficacement ? 
loxam étant présent dans de 
nombreux pays européens, je 
crois que la première étape est 
de déterminer une approche 
européenne commune. 

BtP MaG : les 
Motorisations 
alternatives, c’est un 
sujet chez loxaM ?
t. l. : une partie de notre parc 
doit accueillir des machines à la 
motorisation alternative. notre rôle, 
qui est celui de mettre à disposition 
du matériel pour les entreprises 
de btp, se doit d’être incitateur. 
si, en tant que loueur, nous ne 
stimulons pas le marché, comment 
pourra-t-il se développer ? il faut 
au moins dix ans pour remplacer 
à 100 % un parc. nous n’avons 
pas les moyens de le faire. cela 
prendra des décennies si le marché 
constructeur n’offre pas davantage 
de solutions. 

Propos recueillis par Julia Tortorici

* vérifications générales périodiques

« Certains constructeurs ont conçu des 
matériels diesel capables d’être remotorisés 

en électrique dans quelques années »
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L
’ e n t r e p r i s e 
Calcaires de la 
Brie, apparte-
nant au groupe 
A2C Matériaux, 

exploite une carrière de 
calcaire de 55 ha à Pécy 
(77), d’une production 
autorisée de 850  000 t 
par an, qui a nécessité un 
investissement total de 25 
millions d’euros à partir de 
2011 pour l’installation de 
traitement et le matériel 
roulant. Pour transporter 
les matériaux abattus par 
des tirs de mines, Romain 
Delhaye, directeur opé-
rationnel des entreprises 
A2C Granulat, Calcaires de 
la Brie, A2C Béton et A2C 
Transport, appartenant 
toutes à la holding A2C 
Matériaux, vient d’investir 
dans deux tombereaux arti-
culés 6x6 Bell B50E livrés 
par Payen, dont l’agence de 
Rozay-en-Brie (77) se situe 
à peine à 10 km. Pourtant, 
il avait opté au démarrage 
de l’installation – en 2014 
– pour deux tombereaux 
rigides Caterpillar 772G. 
Un choix « assez courant 
sur des carrières de roches 
massives », selon lui. 
Mais il s’est vite avéré que 

Des B50E 6x6  
pour terrains difficiles
À Pécy (77), le groupe A2C Matériaux exploite sur 55 ha une carrière de 
calcaire dans des conditions particulièrement difficiles à cause de 
l’humidité. Pour remplacer deux tombereaux rigides Caterpillar 772G, peu à 
l’aise dans la boue, l’exploitant s’est récemment tourné vers deux modèles 
articulés Bell B50E à 6 roues motrices. La livraison a été effectuée par 
Payen, dont l’agence de Rozay-en-Brie se trouve à seulement 10 km.

le gisement reposait sur une 
couche marneuse, qui n’est 
pas homogène sur toute la 
carrière, ce qui rend la por-
tance irrégulière pour les tom-
bereaux. À cela s’ajoute une 
autre difficulté, puisque le car-
reau de la carrière se trouve 
en dessous de la nappe 
phréatique, provoquant « un 
écoulement d’eau dans le 
fond de la carrière, qui, mal-
gré un réseau de fossés, se 
répand en permanence  », 
ajoute Romain Delhaye. 
Outre la nécessité de mettre 
en œuvre des pompes de 
rabattement, « nous avons 
donc des zones de circulation 
très humides, avec des pistes 
plus molles que d’autres », 
précise-t-il. Dans ce contexte, 
les deux tombereaux rigides 

se sont vite révélés inadaptés 
au terrain boueux.

Des coûts d’exploita-
tion astronomiques 
avec du matériel non 
adapté
Ainsi, avec les deux Caterpillar 
772G 4x2 à propulsion et 
pneus de taille étroite à haute 
pression, les opérateurs se 
retrouvaient souvent bloqués 
dans les zones trop molles 
de la carrière. Or avec de tels 
engins embourbés, affichant 
une charge utile de 46,8 t, 
« c’est une vraie galère pour 
les sortir ! », avoue Romain 
Delhaye. Il faut ainsi mettre en 
œuvre plusieurs engins pour 
les débloquer, ce qui signifie 
des arrêts de production. 
En outre, « les tombereaux 

rigides ne sont absolument 
pas faits pour rouler dans de 
l’eau et de la boue en perma-
nence, cela posait beaucoup 
de problèmes mécaniques et 
électroniques », poursuit-il. 
Par exemple, les capteurs 
électroniques exposés vieillis-
saient très mal, tandis que de 
la boue se retrouvait dans les 
bains d’huile. Les problèmes 
mécaniques engendrés 
causaient de nombreuses 
pannes, rendant le coût d’ex-
ploitation des tombereaux 
rigides « astronomiques », 
selon le directeur opéra-
tionnel. Il n’a pourtant rien 
contre le matériel Caterpillar, 
puisque la carrière de Pécy 
fonctionne notamment avec 
un bulldozer D6T, une pelle 
352F XE et une chargeuse 
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980K. Simplement, ces tom-
bereaux se sont révélés ina-
daptés à cet environnement 
particulièrement hostile.
Alors qu’il ne souhaitait pas 
investir dans des tombereaux 
articulés au départ, car ce 
sont «  des machines plus 
coûteuses à l’exploitation et 
avec une durée de vie plus 
faible », il s’est donc résolu à 
anticiper le remplacement des 
deux Cat 772G bien avant la 
fin de leur vie, « après 7 000 h 
au lieu de 20 000 h en temps 
normal », précise-t-il. Il les a 
vendus en 2019 pour acheter 
deux tombereaux Bell B50E, 
un fabricant qu’il connaît bien, 
puisqu’il utilisait déjà sur ce 
site trois articulés B40E et 
deux articulés B30D.
Pour cela, il s’est adressé à 
l’agence Payen de Rozay-en-
Brie (77), concessionnaire 
Bell pour l’Ile-de-France - une 
autre agence à Lens couvre 
la région Hauts-de-France 
– parce que «  la proximité 
du SAV est importante pour 
nous, cela joue sur le coût 
d’entretien de la machine et 
la disponibilité des équipes 

et des pièces  ». En outre, 
ajoute-t-il, « la qualité du sup-
port technique de Bell permet 
aux équipes de Payen de ne 
pas être démunies en matière 
de problème technique. On 
a une relation étroite avec 
Payen et Bell, on sait qu’on 
peut leur faire confiance ! »

Une motricité bien 
plus importante
Romain Delhaye a choisi le 
modèle B50E parce qu’il offre 
la même capacité de charge 
utile - 45,4 t de série, entre 47 
et 48 t grâce aux rehausses 
posées – et « surtout parce 
qu’il est conçu pour circuler 
sur les terrains difficiles ». 
Doté d’un puissant moteur 
Mercedes-Benz de 577 ch, 
le Bell B50E affiche ainsi une 
importante motricité grâce à 
ses six roues motrices, ou 
encore ses pneus larges à 
pression faible. La circulation 
se fait donc plus facilement 
sur le terrain boueux de cette 
carrière seine-et-marnaise, 
sans problème de blocage ou 
d’embourbement et – logique-
ment – moins de panne. 

Selon Christian Pellé, respon-
sable commercial Ouest chez 
Bell France, le B50E possède 
de nombreux autres équipe-
ments de série, comme « la 
pesée embarquée, l’inclino-
mètre, la fonction de bennage 
automatique, les ponts indé-
pendants, une caméra de 
recul s’affichant au tableau 
de bord », ou encore « une 
suspension active Comfort 
Ride à l’avant permettant de 
pallier considérablement les 
irrégularités du sol, ,  ame-
nant un confort inégalé à 
l’opérateur et réduisant les 
émissions de vibrations 
transmises à celui-ci». La 
suspension active, déjà mon-
tée de série sur les B50E et 
B60E, était une option choi-
sie à 60 % par les acheteurs 
des autres modèles, elle a 

donc été généralisée à toute 
la gamme. (Hors B20E)
Par ailleurs, les tombereaux 
Bell disposent d’un châs-
sis mécano-soudé pour en 
réduire le poids à vide et 
optimiser les consomma-
tions carburantes. À noter 
que depuis la mise à jour 
de novembre dernier, le Bell 
B50E a adopté un moteur 
répondant à la norme Stage 
V, équipé d’un filtre à parti-
cules, mais aussi d’une boîte 
de transfert Kessler couplée 
à la boite de vitesse Alisson, 
cette dernière calculant 
le bon rapport de vitesse 
grâce à l’association ‘’ pesée 
embarquée et à l’inclinomètre 
‘’ afin optimiser la consom-
mation de carburant 

Franck Boittiaux

De gauche à droite : Christian Pellé, responsable commercial chez 
Bell France pour l’Ouest de la France, la Belgique, les Antilles et 
la Guyane ; Mélanie Dubar, responsable marketing chez Payen ; 
Romain Delhaye, directeur opérationnel pour A2C Granulat, 
Calcaires de la Brie, A2C Béton et A2C Transport, appartenant au 
groupe A2C Matériaux.
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p a n o r a m a
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Rappelez-vous : en 2015, le maRché des tombeReaux aRticulés dépassait 
à peine les 100 unités suR le maRché fRançais. cinq ans plus taRd, c’est 
un segment de maRché des plus dynamiques puisque les ventes ont 
pResque tRiplé au couRs de cette péRiode. si les volumes ne sont guèRe 
impRessionnants, il existe néanmoins une faRouche concuRRence pouR 
se disputeR les Restes laissés paR l’indétRônable leadeR du maRché. en 
outRe, l’effet positif du suRamoRtissement et le cycle de Renouvellement 
de nombReux utilisateuRs, tout comme la laRge modeRnisation des gammes, 
sont autant d’éléments qui bousculent les schémas établis.

poUrqUoi ont-iLs 
La cote aUJoUrd’hUi ?
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R
eviendrait-on à l’âge d’or 
du tombereau en france 
quand ce type d’engin 
s’écoulait à hauteur de 
500 unités par an ? peut 

être pas. en tout cas, à la lecture des 
chiffres du marché national, force 
est de constater que le tombereau 
revient sur le devant de la scène. en 
effet, avec 343 unités vendues, dont 
309 pour les seuls articulés (90 % du 
mix), le marché du tombereau s’est 
révélé dynamique. en l’espace de 5 
années, sur la période 2015-2019, 
les volumes sont ainsi passés de 133 
à 309, soit quasiment 3 fois plus. de 
bon augure pour un marché français 
qui représente historiquement 5 % du 
marché mondial qui lui compte quelque 
6 000 tombereaux à travers le monde. 
mais comment expliquer un tel engoue-
ment ? si aucun chantier d’envergure n’a 
nécessité d’énormes investissements 

en matière de tombereaux l’an dernier, 
le marché reste fortement poussé par 
les entreprises de terrassement, ainsi 
que par les loueurs régionaux qui ont 
renouvelé une partie de leur flotte. dans 
une moindre proportion, des sites indus-
triels de recyclage, des prestataires pour 
l’industrie et des exploitants de carrières 
ont également acheté quelques tom-
bereaux articulés qui se révèlent plus 
polyvalents que les modèles rigides, 

quel avenir 
pour les rigides ? 
en France, le marché du tombereau 
rigide s’apparente désormais à un 
marché confi dentiel avec 34 unités 
vendues en 2019, soit une baisse de 
33,3 % par rapport à 2018. Le rigide 
représente désormais moins de 10 % 
du mix total. Largement dominé par 
caterpillar, qui détient 65 à 70 % de 
parts de marché selon les estimations, 
grâce à ses 5 modèles de 38 t (770G) à 
90 t (777G), ce segment de marché qui 
s’adresse principalement aux exploi-
tants de carrières devrait rester stable 
en 2020. en effet, les processus de 
renouvellement sont plus longs – de 10 
à 15 ans, contre 6 à 7 ans pour les ar-
ticulés – tandis que l’exploitation d’un 
tombereau rigide dure 15 à 20 000 
heures quand celle d’un articulé atteint 
8 à 10 000 heures. 

eviendrait-on à l’âge d’or 
du tombereau en france 
quand ce type d’engin 

revient sur le devant de la scène. en 
effet, avec 343 unités vendues, dont 
309 pour les seuls articulés (90 % du 
mix), le marché du tombereau s’est 

BTP327_MATERIELS.indd   37 24/03/20   15:57



38 btp matériels N° 327

Hydrema, un statut à part

p a n o r a m a
T o m b e r e a u x

La place du constructeur danois 
sur le marché des tombereaux 
est particulière dans la mesure 
où ses productions ne peuvent 
pas concurrencer les géants du 
secteur, mais ne viennent pas 
non plus jouer dans la même 
cour que les moto-basculeurs. 
Philippe Trintignac, responsable 
commercial d’Hydrema en 
France le reconnait volontiers : 
« Les tombereaux Hydrema se 
situent dans une niche du mar-
ché des tombereaux classiques, 

entre les moto-basculeurs 
et les gros engins de plus de 
25 tonnes. En réalité, nous 
sommes presque les seuls sur 
ce segment », explique-t-il. Pour 
le dirigeant toutefois, Hydrema 
est légitime pour revendiquer 
quelques ambitions sur le 
marché français. « Absents du 
marché français pendant 10 
ans, nous avons ouvert une 
structure française en 2017 
pour récupérer le marché perdu 
pendant cette période. Nous 

confirmons notre retour au pre-
mier plan avec un doublement 
des objectifs de vente et de très 
bonnes perspectives futures », 
explique Philippe Trintignac. 
Aujourd’hui, l’offre d’Hydrema 
se constitue des 707G (7T), 
912 F (10T) et du 922G (20 T). 
Le 707G a été présenté à la 
Bauma en 2019 et commer-
cialisé en France début 2020. 
« Une petite révolution puisqu’il 
a été conçu pour faire face aux 
nouvelles normes de sécurité 

des moto-basculeurs, poursuit 
le responsable. Nous avons 
voulu faire autrement en créant 
un vrai mini-tombereau avec 
un centre de gravité très bas, 
et concentrer sur la machine 
tout le savoir Hydrema aperçu 
sur le 912F en version réduite. » 
À noter également, que les 
tombereaux 707G et 922G sont 
équipés de moteurs cumins 
conformes aux normes Stage V, 
ce qui sera le cas aussi pour le 
912G cette année.

surtout sur terrains accidentés.  « Le boom 
du marché s’explique par l’effet positif du 
suramortissement jusqu’à fin avril 2019, 
mais aussi, par le cycle de renouvelle-
ment de nombreux clients. Il s’agit donc 
d’une croissance structurelle et non d’un 
pic d’activité », analysait en début d’année 
Florient Myrope, responsable marketing 
chez Bergerat Monnoyeur. En outre, la 
location devient aussi plus prégnante 
sur ce segment et pèse chaque fois un 
peu plus. Autre phénomène, alors que 
les modèles de 30 t sont les plus plébis-
cités, la demande pour les tombereaux 
articulés de 40 t augmente pour une raison 
particulière : la pénurie d’opérateurs ! En 
somme, les entreprises opteraient pour 
deux ou trois modèles de 40 t au lieu de 
multiplier les acquisitions d’engins de 30 
tonnes pour conserver le tonnage.  
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Un incontestable leader
Dans cette conjoncture favorable, Volvo 
CE domine largement le segment avec, 
selon nos informations, plus de 60 % de 
parts de marché. « Nous avons réalisé 
une part de marché exceptionnelle en 

2019 avec des livraisons qui ont aug-
menté de plus de 30 %. Une perfor-
mance due à la qualité reconnue des 
produits Volvo, lesquels peuvent être 
revendus plus chers sur le marché de 
l’occasion », nous expliquait récemment 

David Barth, directeur commercial et 
marketing Volvo Construction Equipment 
(BTP n° 326). En France, et comme sur 
d’autres marchés, difficile de passer 
à côté des « Big toys for big guys », 
comme Davy Guillemard aime appeler 
ces mastodontes. Mais si les tombe-
reaux Volvo accaparent 6 machines sur 
10, la concurrence s’organise. 

La concurrence s’organise
Derrière le solide leader, deux construc-
teurs tirent particulièrement leur épingle 
du jeu sur le marché français du tom-
bereau articulé. Caterpillar détiendrait 
ainsi 25 % de parts de marché (lire BTP 
n° 326). Quant à Bell, la marque occupe 
une pénétration de 17 % avec 50 à 55 
tombereaux articulés écoulés en 2019. 
Alors que ces trois acteurs majeurs 
ont tous récemment modernisé leurs 
gammes, du côté des outsiders, notons 
le déploiement progressif d’une toute 
nouvelle gamme de trois modèles de 
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Année Rigides Articulés Total
Part d’articulés sur 
marché total (en %)

2015 12 133 145 91,72

2016 32 159 191 83,25

2017 33 172 205 83,90

2018 51 280 331 84,59

2019 34 309 343 90,09

Marché du tombereau en France par catégorie	
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30, 40 et 45 t chez liebherr à partir 
d’avril prochain pour le 30 t, tandis qu’un 
da 30 de doosan a récemment été livré 
par le concessionnaire tipmat. de son 
côté, terex trucks et ses deux nou-
veaux modèles ta300 et ta400, vient 
quant à lui de renforcer sa présence en 
france grâce à un partenariat avec le 
concessionnaire griset matériel. tous 
souhaitent grignoter des parts de 
marché avec leurs engins 
toujours plus confortables, 
productifs et connectés.

Reste à savoir toutefois si 
cette attractivité pour les 
tombereaux perdurera. 
pour nombre de profession-
nels, le marché du tombereau 
articulé devrait rester stable en 2020, 
ou au pire, régresser de 10 %. et puis, 
les premiers effets bénéfiques de l’im-
mense chantier du canal seine-nord 
europe commenceront à se faire sentir 
dès 2020 selon volvo, ou bien, à partir 
de 2021 selon bergerat monnoyeur. on 
parle de 57 millions de m3 à déplacer 
sur une distance de 107 km pour 54 m 
de largeur et 4,5 m de profondeur pour 
permettre à des bateaux longs de 185 m 
de rallier compiègne à cambrai par voie 
fluviale. aux bons gros géants de se 
faire désirer…

Tanguy Merrien & Franck Boittiaux

p a n o r a m a
t o m b e r e a u x

 un premier da30 livré en France 
en octobre dernier, 
tipmat a livré un 
Doosan Da30 articulé 
de 28 t de charge utile, 
le premier en France, 
mais avec une confi gu-
ration personnalisée. 
Équipé d’un moteur 
diesel scania Dc9 turbo, 
le modèle Da30 offre 
notamment un confort de 
conduite et une réduc-
tion de la consommation 
de carburant avec en 
plus de la puissance, 
des arguments qui ont 
convaincu le client fi dèle 
de tipmat. « Le sys-
tème de tandem arrière 
exclusif de chez Doosan 
augmente les capacités 
de franchissement de 
la machine ainsi que la 
sécurité lors du déchar-
gement. Ce sont des 
avantages primordiaux 
pour offrir à nos clients 
une machine permettant 
de travailler effi cace-

ment sur tout type de 
chantiers », expliquent 
alors les responsables de 
tipmat. et, les services 
du concessionnaire ont, 
sans nul doute, aussi 
joué dans la balance 
pour l’achat du tombe-
reau. « Pour assurer le 
suivi de l’engin, nous 

équipons toutes nos 
machines Doosan du 
système Doosan connect 
qui permet, via une 
plateforme web ou une 
application mobile, de 
connaître en temps réel 
l’état général du maté-
riel », précisait encore le 
distributeur.

30, 40 et 45 t chez liebherr à partir 
d’avril prochain pour le 30 t, tandis qu’un 
da 30 de doosan a récemment été livré 
par le concessionnaire tipmat. de son 
côté, terex trucks et ses deux nou-
veaux modèles ta300 et ta400, vient 
quant à lui de renforcer sa présence en 
france grâce à un partenariat avec le 
concessionnaire griset matériel. tous 
souhaitent grignoter des parts de 

nels, le marché du tombereau 
articulé devrait rester stable en 2020, 
ou au pire, régresser de 10 %. et puis, 
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S
tratégique. Essentiel. 
Incontournable. Les qua-
lificatifs ne manquent pas 
lorsqu’on évoque le seg-
ment des pelles de 21 à 24 

tonnes sur le marché. En effet, avec 
697 unités écoulées en 2019, il s’agit du 
segment le plus important, volumétri-
quement parlant, du marché hexagonal. 
Ainsi, avec 2 629 unités écoulées pour 

le cumul des pelles supérieures à 12 
tonnes en France l’an passé, le seul 
segment des 21-24 tonnes s’est acca-
paré 26 % des ventes. Quant aux pelles 
supérieures à 20 tonnes, ce même seg-
ment capte 62 % de parts de marché. 
« C’est un segment stratégique qui 
intéresse tout le monde, constructeurs 
comme utilisateurs. Tous les fabricants 
disposent au moins d’un modèle sur 
ce large segment. C’est la machine 
de terrassement la plus polyvalente, 
puissante et facile d’utilisation. En 
outre, au regard de son ratio poids/prix/
production, c’est le meilleur attelage 
existant », résume Alain Jouan Product 

p a n o r a m a
p e l l e s  2 0 t

Pesant plus d’un quart des ventes du marché des pelles supérieures à 12 
tonnes, la classe des 21-24 tonnes est LE segment historique du secteur. 
Les constructeurs l’ont compris depuis longtemps et poursuivent une 
course à l’armement, acharnée, destinée à diversifier leurs offres, les 
configurations et la polyvalence de leurs machines. Suffisant pour 
satisfaire la demande ? 

Pourquoi sont-elles  
le cœur du réacteur ? 

Marché et évolution des pelles >20 tonnes
Année Volumes Evo (en %)

2015 1010

2016 1170 15,84

2017 1430 22,22

2018 1450 1,40

2019 1640 13,10
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Manager Pelles sur chaînes moyennes 
& larges chez Bergerat Monnoyeur et 
d’ajouter que la « concurrence fait rage 
pour se tailleur la part du lion ». Chez 
Caterpillar, deux offres existantes avec 
la 320 et la 320 GC. Cette dernière est 
plus destinée à ceux qui recherchent 
un coût d’exploitation minimum, quand 
la 320 est plus orientée vers ceux qui 
réfléchissent en fonction du cycle de 
vie de la machine. « La 320 GC est le 
produit d’attaque de notre offre éga-
lement destinée aux loueurs. C’est un 
produit idéal pour les anciens proprié-
taires de 318C ou de 319D qui sou-
haitent renouveler leurs achats avec 
une machine plus moderne », explique 
Alain Jouan qui précise, « c’est une 
offre de positionnement pour compléter 
notre 320, une alternative pour brasser 
plus large ». 
Volvo a adopté plus ou moins la même 
stratégie comblant aussi un « trou dans 
la gamme » avec l’EC200E. « L’EC200E 
va fêter ses 1 an. Conçue pour des 
applications légères à moyenne, elle 
a su satisfaire les premiers clients 
possesseurs. De son côté, l’EC220E 
est quant a-t-elle dédiée aux applica-
tions moyennes à lourdes, avec de 
nombreuses options/technologies, 
tel que le système de guidage Dig 
Assist 2D/3D, disponible en option », 

explique ainsi Rémy Teysseire, product 
manager chez le Suédois. Deux pro-
duits déclinables en version étroite et 
large avec les EC200EL, EC200ENL, 
EC220EL, EC220ENL. De quoi satis-
faire également une large demande. 

Facelift chez Liebherr
Liebherr occupe ce segment depuis 
2017 avec les pelles R 920 Compact et 
R 918 avec des poids respectifs de 19 et 
22 tonnes, deux modèles conçus pour 
des applications dans le terrassement 
ou la réalisation de tranchées et la pose 
de canalisation. En 2019, les nouvelles 
R 920 Compact et R 918 ont profité d’un 
facelift pour se conformer à la nouvelle 
motorisation Stage V. Le moteur est 
doté d’un système SCR et d’un filtre 
à particules (FAP), mais sans vanne 

EGR pour moins de consommation et 
plus de productivité. Deux pelles qui 
sont désormais équipées d’une caméra 
latérale de série tandis qu’une nouvelle 

Chez Kobelco, tous les modèles 
sont disponibles en option 

avec une flèche articulée, et les 
SK210LC-10 et SK210HLC-10 

sont disponibles en version Long 
Reach de 15 m.

Conçue pour des applications légères à 
moyenne, l’EC200E va fêter ses 1 an. Elle 
vient compléter la EC220 chez Volvo.

Ventilation par segment
Tonnage Volumes

16-19 tonnes 588

19-21 tonnes 81

21-24 tonnes 697

24-28 tonnes 423

Global 12-90 tonnes 2629
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offre d’éclairages halogène et led sous 
forme de packs assure un maximum de 
confort et de sécurité.

jcB et le facteur x
Jcb n’a pas tardé à répliquer égale-
ment avec la série x. « Le segment des 
20-24 étant très important pour JCB, 
c’est pour cette raison que la nouvelle 
gamme X-Series a vu le jour avec ce 
tonnage. Pour JCB, les 220X repré-
sentent 40 % de nos ventes de pelles 
sur chenilles », explique le constructeur 
britannique. lancée en 2018, l’offre de 
pelles sur chenilles Jcb sur ce segment 
constitué de la Jcb 220x se décline en 
3 châssis (lc, sc, slc). et, au regard 
de la fraicheur de ces nouveautés, Jcb 
a particulièrement soigné ses nouvelles 
arrivantes : nouvelle tourelle retravail-
lée, cabine Jcb commandplus, nou-
vel ordinateur de bord, panneau de 
commande totalement nouveau tout 
comme le système hydraulique, etc. 
une machine dernier cri qui devrait pro-
chainement être conforme au stage v : 
« Sans modification des capotages et 
donc en préservant l’excellente visi-
bilité arrière. Il est d’ores et déjà pos-
sible de certifier que le statut du FAP 

sera visible en direct via le système 
de télématique JCB  Livelink afin de 
contrôler son niveau et son statut de 
régénération », ajoute le constructeur 
qui a adapté sa machine aux nouvelles 
évolutions technologiques avec « une 
prédisposition au guidage GPS 2D et 
3D, et une prédisposition tiltrotator 
disponible d’usine ». « Ce segment 
tend vers des machines connectées 
notamment grâce à des systèmes de 
guidage embarqué, mais les tiltrotators, 
encore marginaux sur ce tonnage, font 
leur apparition » prévoit encore Jcb. 
c’est ce que semble aussi avoir com-
pris kobelco. 

jusQu’à 20 outils 
hydrauliQues chez KoBelco
ce dernier dispose d’une offre large 
sur le segment avec les sk180lc-10 
(19,6 t), sk210(sn)lc-10 (22 t), 
sk210hlc-10 (hybrid électrique 
lithium-ion), sk230sRlc-5 (24 t rayon 
court), sk240sn (24 t châssis étroit 
et court). autant de modèles adaptés 
aux normes stage v, aux systèmes de 
guidage ou à la fonction « porte-ou-
tils ». « Tous nos modèles sont à pré-
sent équipés d’un moteur Stage V, 

et disponible avec 2D, 3D, 2DMC et 
3DMC via Trimble ou Leica. De plus, 
nous avons également l’option 3DMC 
intégrant le tiltrotator Engcon », détaille 
Jean-philippe delion, business mana-
ger europe de kobelco qui ajoute 
encore : « Elles sont également toutes 
équipées d’une flèche et d’un balan-
cier HD, utilisant nos aciers à hautes 
limites élastiques, très appréciés pour 
leur résistance aux hautes sollicitations 
mécaniques des nombreux outils uti-
lisés de nos jours. Ainsi, jusqu’à 20 
outils hydrauliques pourront être para-
métrés individuellement sur le moniteur 
central ». 

tout un arsenal chez KoMatsu
chez komatsu, ce sont 5 modèles 
(pc210lc-11 ; pc210nlc-11 ; 
pc210lci-11 ; pc228uslc-11 ; 
hb215lc-3) qui constituent là aussi 
une large offre : « Elles occupent envi-
ron 30 % de l’ensemble des pelles 
hydrauliques (de 14 à 125 t) Komatsu 
distribuées sur le marché français. C’est 
donc un segment très important pour 
le groupe japonais », assène alexis 
mulhoff, responsable marketing produit 
du constructeur. Raison de plus pour 

p a n o r a m a
p e l l e s  2 0 t
p a n o r a m a
p e l l e s  2 0 t

1/ Case commercialise notamment la CX240D en version spéciale étroite. L’off re produit comprend aussi des versions à bras long. 
Enfi n, un modèle à rayon court à la limite des 24 t complète l’off re du constructeur • 2/ Chez Komatsu, l’off re sur le segment se com-
pose de 5 modèles • 3/ Caterpillar propose aux côtés de la 320, la 320 GC pour élargir son off re.

1

2

3
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Komatsu pour soigner sa gamme avec 
un arsenal d’aides : « Les nouveautés 
concernent principalement le poste de 
conduite et la sécurité, avec un sys-
tème de caméras en réseau — appelé 
KomVision — permettant une résolu-
tion à 300° autour de la machine, un 
poste de radio Bluetooth pour recevoir 
les appels téléphoniques, la possibi-
lité de mémoriser depuis le moniteur 
de conduite les débits et pressions 
hydrauliques de divers accessoires, 
et des éclairages à LED pour les 
phares de travail. Pour ce qui est de 
la motorisation, les pelles étaient déjà 
équipées de FAP et de système SCR 
(avec AdBlue) pour les moutures en 
Étape IV, le passage à l’Étape V s’est 

fait de façon quasi naturelle, Komatsu 
ayant acquis des années d’expérience 
sur ce système de traitement des gaz 
d’échappement », détaille précisément 
Alexis Mulhoff. 

Et la concurrence devrait encore plus 
s’étoffer ces prochaines semaines 
puisqu’Hitachi devrait annoncer (en 
principe à Conexpo ces jours-ci, NDLR) 
la sortie de sa gamme 7. Une 25 tonnes 
(ZX250-7) devrait inaugurer cette série 
suivie ensuite d’une 20 t. Elles viendront 
combler la ZX210-6 X, une machine 
« Intelligent Control » sortie au prin-
temps dernier. Et comme leurs devan-
cières, ces nouvelles nées feront la part 
belle à la technologie : « Le système 

hydraulique TRIAS permet aux chauf-
feurs de travailler efficacement et sans 
perte de temps : translater, creuser et 
tourner la cabine. En outre, ces pelles 
sont connectées à ConSite le système 
télématique d’Hitachi qui permet aux 
concessionnaires de voir, en temps 
réel, les alertes, et d’intervenir dans 
la foulée pour que le client n’ait pas 
d’arrêt machine. De plus, grâce au 
Oil Sensor, capteur d’huile connecté 
développé par Hitachi, le flux d’huile est 
monitoré en continu et évite ainsi les 
casses moteurs », précise le construc-
teur. De quoi aviver encore un peu plus 
le cœur du réacteur du segment des 
pelles…

p a n o r a m a
p e l l e s  2 0 t

4/ Liebherr a lancé les R 920 Compact et R 918 en 2017 pour les facelifter en 2019 • 5/ La 
ZX210-6 X, une machine « Intelligent Control » chez Hitachi lancée au printemps dernier 
• 6/  La Serie X de JCB lancée en 2018 constitue le fer de lance de l’offre du constructeur. 

4 5

6
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r e n c o n t r e
l o c a m o d

BTP MAG : Que nous prépare 
Locamod pour 2020 ?
Bertrand Philaire : Nous serons 
proactifs à tous les niveaux. Dans 
le choix de notre matériel d’abord, 
où nous prévoyons de nouveaux 
investissements, mais aussi le 
réseau qui va également s’agrandir. 
Trois agences ont ouvert en 2019 et 
deux autres, en cours de création à 
Bordeaux Sud et en Picardie, ouvri-
ront leurs portes en fin d’année. 

Cinq autres projets sont à l’étude, 
dont trois en région Grand Est et 
deux en Rhône-Alpes. L’idée est de 
densifier notre réseau d’agences là 
où nous sommes présents pour un 
maillage plus efficace. 2021 et 2022 
ne seront pas en reste avec la créa-
tion future de deux à trois agences 
par an. Ces grandes manœuvres 
seront complétées par plusieurs pro-
jets de croissance externe actuelle-
ment à l’étude. 

BTP MAG : Quelles typologies de 
matériel ciblez-vous cette année ? 
B. P. : Nous entretenons une grande 
proximité avec nos marques dans 
une logique de “travailler le produit”. 
Ainsi, l’innovation chez Locamod 
prendra très vraisemblablement la 
forme d’une gamme “Environnement” 
qui bénéficiera d’une charte gra-
phique dédiée d’ici fin juin. Une 
équipe pluridisciplinaire de 5 per-
sonnes a été créée en interne pour 

« Une gamme “Environnement” 
pour le second semestre 2020 »
A chaque année suffit sa peine pour Locamod. Le loueur a démarré 2020 
sur les chapeaux de roues. Entre la création d’agences, les partenariats 
constructeurs d’exception, et l’amélioration constante du service, il 
trouve encore le temps de surprendre avec le lancement annoncé en 
deuxième partie d’année d’une gamme “Environnement”. Confidences d’un PDG 
pour qui l’homme reste au cœur de tout. 
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en définir la “substance“ et les orien-
tations stratégiques à prendre. Notre 
parc étant jeune, nous proposons de 
facto des machines de plus en plus 
en phase avec les normes actuelles. 
Elles seront alimentées par des moto-
risations Stage V, biénergie, élec-
trique et hybride, ou bien équipées 
de dispositifs comme le Stop & Go 
ou l’AdBlue. Le lancement de cette 
nouvelle gamme est programmé pour 
le second semestre 2020. Et ce n’est 
pas tout : de futures gammes inno-
vantes sont à venir.  

BTP MAG : Doit-on s’attendre à des 
évolutions au sein des marques 
phares du groupe ?
B. P. : Difficile de trop en dire… Je 
peux simplement vous confier qu’une 
gamme d’échafaudages adaptée à 
la location fera bientôt son appari-
tion dans les agences Equip’Pro, en 
partenariat avec l’industriel Layher. 
D’autres projets sont dans les tuyaux 
et vous seront prochainement 
dévoilés. 

BTP MAG : On sait que le service 
revêt une grande importance pour 
Locamod et qu’il concentre des 
efforts permanents…
B. P. : C’est vrai. En 2019, nous avons 
lancé 40 camionnettes sur les routes 
avec VIA Location dans le but d’amé-
liorer la réactivité et la proximité de 

nos équipes techniques. Notre acti-
vité Events a également bien débuté 
avec un bon accueil des clients sur le 
terrain auxquels nous apportons nos 
produits. Modules, engins de levage, 
estrade, échafaudages et autres gra-
dins, sont mis au service des événe-
ments sur les territoires où Locamod 
a une histoire. Fin juin, nous fran-
chirons une nouvelle étape, dans un 
autre registre. Nous proposerons un 
service digital nouveau à nos clients. 
Actuellement en phase de bêta test, il 
sera d’abord précédé par la mise en 
ligne de notre site internet fin mars, 
entièrement refondu pour l’occasion, 
qui affichera une harmonisation des 
marques Locamod.

BTP MAG : Vous aimez à dire que 
Locamod est avant tout une aven-
ture humaine.
B. P. :  J’ai en effet instauré une 
approche participative au sein de nos 
collaborateurs. Les équipes sont au 
centre de tout. Une commission en 
interne, prévue pour avril 2020, est 
d’ailleurs en cours de création afin de 
redistribuer aux salariés les résultats 
du groupe. En outre, dès 2020, la 
politique commerciale et tarifaire sera 
désormais définie par nos équipes 
commerciales. En faisant participer 
le collaborateur à la réflexion, il assi-
milera plus facilement les processus 
qu’il suit. Nos responsables secteurs 

se retrouveront ainsi régulièrement 
pour déterminer ce qui sera mis en 
place demain. 

Julia Tortorici

Locamod sur le “Tour” !
Partenaire de Vital Concept qu’il 
parraine en tant que mécène depuis 
plusieurs mois, Locamod sera bel et 
bien présent sur le Tour de France. Il 
accompagnera sa toute jeune équipe 
de cyclistes sur chaque étape du cir-
cuit, affichant clairement son adhésion 
aux valeurs humaines d’équipe et de 
challenge que porte Vital Concept. 
“L’esprit d’équipe est une valeur qui 
nous est chère chez Locamod ”, répète 
Bertrand Philaire. Créée en 2018, elle 
est managée par l’ancien coureur 
professionnel Jérôme Pineau et ses 
principaux chefs de file sont notam-
ment Bryan Coquard, Pierre Roland ou 
Arthur Vichot. 
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à  l a  d é c o u v e r t e
l o u e u r

A
cteur historique 
de la PTE en 
France, Copac 
ne cesse de 
croître depuis 

une dizaine d’années. Avec 
un effectif de 25 personnes 
en 2010, le groupe compte 
aujourd’hui 120 personnes 
(avec des recrutements pré-
vus encore cette année). 
L’arrivée d’un nouvel action-
naire majoritaire en 2018, 
l’acteur bancaire Natixis 
accompagné de la BPI, a per-
mis l’accélération du dévelop-
pement de Copac, et notam-
ment, son installation sur un 
nouveau site à Beauchamp 
(95). «  Nous sommes 
passés en Ile-de-France 
d’une surface de 14 000 à 
40 000 m2, dans des locaux 
ultra modernes et attractifs », 
précise Eric Ferrand, direc-
teur commercial et marketing 
de Copac. Un investissement 
de plusieurs millions d’euros 
pour le leader de la location 
de plateformes de travail 
en encorbellement (PTE) 
en Ile-de-France (18  km 
de parc). « Ce déménage-
ment a aussi pour objectif 
de conforter notre clientèle 
et de véhiculer une image 
de la marque à la hauteur 
de la voie d’excellence que 
nous nous sommes fixée », 

ajoute Denis Guinard, pré-
sident de Copac. Le groupe 
y a notamment installé un 
bureau d’études riche de dix 
collaborateurs, ce qui en fait 
l’un des plus importants de la 
profession. « Cette structure 
nous permet d’offrir un niveau 
de calepinage très élevé 
ainsi qu’une grosse activité 
R&D avec trois personnes 
dédiées », précise-t-il. Par 
ailleurs, ces nouveaux locaux 
accueilleront également un 
centre de formation en son 
sein. 

Le mouton à cinq 
pattes
Location, conception et fabri-
cation de pièces spéciales, 
développement de nouveaux 
produits et modification de 
matériels… « Nous avons la 
capacité de répondre à des 
demandes sur des moutons 
à cinq pattes », s’amuse à 
rappeler Denis Guinard. Fin 
décembre dernier, le groupe 
Copac (qui dispose de 6 sites 
en France et Outre-mer et 
100 000 m2 de surface utile) 
avait fait l’acquisition du 
leader lyonnais du cof-
frage EC Mat pour renfor-
cer sa présence dans ce 
type de matériels et 
mettre en place de 
fortes synergies 

commerciales, notamment 
sur la région lyonnaise. 
Et l’immense actualité du 
groupe ne semble pas se tarir 
pour autant à en croire les 
dirigeants. « L’année 2020 
sera notamment consacrée 
à la consolidation et à l’inté-
gration d’EC Mat mais aussi, 
au recrutement de nouvelles 
compétences », ajoute Denis 
Guinard qui vise un objectif 
de 30 millions d’euros avant 
de conclure : « Nous poursui-

vrons aussi le déve-
loppement de 

notre activité à 
l’export qui est 
en bonne voie 
puisque nous 

sommes 

passés de 0 à 2 millions  
d'euros de chiffre d’affaires 
en trois ans ! ». Et de nou-
veaux horizons qui s’ouvrent.

Christine Raynaud

Vers de nouveaux horizons
Créé en 1969, le groupe Copac, loueur, concepteur et fabricant de PTE, 
traverse une période faste au cours de laquelle son chiffre d’affaires a 
plus que triplé en moins de 10 ans. L’entité ne s’arrête pas là pour autant : 
outre la consolidation de ses activités, elle poursuit son expansion 
hexagonale, mais aussi internationale. 

Denis Guinard, président, Copac et Eric Ferrand, 
directeur commercial et marketing, Copac.

Comme un symbole de son 
expansion, c’est au sein de 
locaux flambants neufs de 
40 000 m² situés à Beauchamp 
(95)  que le groupe Copac s’est 
installé.

To
us

 ©
 P

B
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Quand le secteur s’emballe
Au sein d’un marché porteur, les acteurs de la location, grands et moins 
grands, multiplient les actions et développements en tous genres. Si le 
développement de réseaux est à mettre en avant, la concentration du 
secteur est un phénomène à suivre aussi attentivement. Parallèlement, 
d’autres s’activent pour professionnaliser une activité qui est encore 
loin d’atteindre son plafond de verre. 

D
ans son baromètre trimes-
triel, le DLR se réjouissait 
de voir que le secteur 
de la location, au 
même titre que 

l’activité distribution d’ail-
leurs, avait, lors du dernier 
trimestre de l’exercice 
2019, « poursuivi sa 
croissance avec 
une augmen-
tation d’acti-
vité de 3 % 
par rapport 
au trimestre 
précédent ».  
Pour le DLR 
et les obser-
vateurs du sec-
teur, il s’agit tout 
simplement « de la 
plus longue période de 
croissance sur ce marché 
depuis 2007 ».  « En cette fin d’année, 
la finalisation des projets municipaux 
a continué de porter l’activité. Parmi 
les autres facteurs qui expliquent cette 
bonne situation figurent la hausse de 
la valeur du parc (68 % des entreprises 

inter-
rogées esti- ment que 

la hausse de la valeur du parc a eu un 
impact positif sur leur CA) et le taux de 
rotation », poursuivait le DLR son ana-
lyse. Parallèlement lors de sa tradition-
nelle conférence de rentrée 2020, le club 
Seimat évoquait également l’impact des 
loueurs dans le marché des matériels 

com-
pacts en 

F r a n c e , 
rap- pelant qu’ils 

pesaient à eux seuls 25,3 % du 
marché total. « Mais si on inclut les 
distributeurs-loueurs, ce ratio se rap-
proche du 50/50 », ajoutait aussi le 
Seimat. C’est dire si leurs poids est 
donc important. 
Si cela est vrai pour 2019, la crois-
sance des loueurs perdurera-t-elle 
cette année ? « 52 % des entreprises 
interrogées misent sur une hausse de 
leur activité au prochain trimestre (2020, 

Investissements 2019 : 
-10% vs 2018 qui étaient à 

1,7MD€

Location en France :  
CA 2019 (estimation)  

4,8 Mds €.

Variation  
2019/2018 :  

+5,0%

Age moyen  
brut du parc :  

4,5 ans
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NDLR). Les intentions d’embauche sont 
en revanche à la baisse, seules 17 % 
des entreprises interrogées projettent 
de recruter dans les prochains mois. 
Ces chiffres témoignent d’une volonté 
de stabiliser les effectifs et non pas de 
les réduire. Les intentions d’investisse-
ment restent également orientées à la 
baisse avec un taux de 22 %, signe que 
si le marché est en croissance, celle-ci 
reste mesurée », nuance ainsi le DLR. Le 
président de la branche location du DLR, 
Joël Fruchart,  se voulait aussi prudent et 
refusait de tomber dans l’excès d’eupho-
rie rappelant aussi que « si l’activité est 
soutenue et que les chiffres sont globa-
lement satisfaisants pour l’ensemble de 

la profession des loueurs de matériels, 
rien ne dit que le marché 

peut égale-

ment se retourner 
comme en 2009 », pré-
vient-il. « En outre, ne confondons 
pas chiffre d’affaires et rentabilité », ajou-
tait-il prévenant. Une phrase qui fait écho 
aux nombreux mouvements qui ont eu 
lieu ces derniers mois dans le paysage. 
En effet, à l’échelon national beaucoup 
de PME/PMI ont été acquises profitant 
ainsi à des structures plus solides et plus 
ambitieuses. Derrière les deux incon-
tournables majors que sont Loxam et 
Kiloutou, quelques enseignes profitent 
de ce phénomène de concentration 
pour annoncer leurs ambitions régio-
nales pour certaines, régionales pour 
d’autres. Et un paysage des acteurs qui 
se meut. De leurs côtés, les construc-
teurs poursuivent aussi leur montée 

en gamme au sein d’un secteur qui ne 
leur est pas d’emblée innée. Ils sont 
nombreux aujourd’hui à proposer des 
solutions déguisées ou non, à travers 
leurs réseaux de distribution ou déve-
loppant des concepts adaptés. D’une 
certaine manière, avec leur expertise 
et leur connaissance du matériel, ces 
constructeurs participent à la profession-
nalisation du métier en endossant aussi 
le rôle de nouveaux entrants. D’autres 
ont une vision bien définie. « En géné-
ral, et, c’est le cas chez JCB, l’activité 
location représente un tiers de nos 
ventes totales», explique Philippe Girard, 
directeur général de JCB France, pour 
expliquer la stratégie du constructeur. 
Ils sont nombreux dans ce cas-là.  Mais 
avec une condition sine qua non : cette 
activité location doit être menée au tra-

vers des distributeurs 
de manière « à res-
pecter et maintenir 
la chaîne de distri-
bution ». Question 

d’équilibre des 
forces…

Enfin, d’autres phéno-
mènes participent aussi à faire évo-

luer l’activité de location de matériels. 
Et notamment la dématérialisation. 

Cheval de bataille de Joël Fruchart. 
Ce dernier s’est lancé avec la plu-
part des décideurs du secteur, une 
première, dans l’idée de créer une 

plateforme de traitement adminis-
tratif conduisant à faciliter et améliorer 

l’acte de location. Outre le fait de flui-
difier les échanges entre les différents 
acteurs, l’idée, comme d’autres, a le 
mérite de contribuer à la professionna-
lisation du secteur. Dématérialisation, 
concentration des acteurs et implication 
poussée des constructeurs,  force est 
de constater que le secteur s’emballe.  

Sommaire 
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«L
a dématérialisation, on 
n’a plus le choix  ! Les 
marchés publics sont 
désormais assujettis 
au dépôt de dossiers 

électroniques depuis le 1er  octobre 
2018. Quant aux factures à TVA, elles 
devront être dématérialisées à partir du 
1er janvier 2019 pour les PME de 10 à 
250 salariés et à partir du 1er 
janvier 2020, pour les TPE 
de moins de 10 salariés », 
expliquait en décembre der-
nier Joël Fruchart, président 
de la commission location du 
DLR.
Conformément à l’article 56 
du projet de loi de finances 
pour 2020 qui prévoit que les factures 
assujetties à TVA seront obligatoire-
ment émises sous format électronique 
à compter du 1er janvier 2023 et au plus 
tard le 1er janvier 2025, la fédération 
DLR s’est mise au travail et a réussi 
à mettre autour de la table, majors du 
BTP, loueurs indépendants et autres 

professionnels pour étudier le dévelop-
pement d’une plateforme facilitant la 
dématérialisation. Tout ce monde s’est 
mis au travail en septembre 2019 avec 
le but d’arriver à une première étape 
pour l’été 2020 qui déterminera la suite à 
donner pour le second semestre 2020.
«  Il faut un consensus qui tienne la 
route », rappelle Joël Fruchart. Si les 

entreprises de location de 
matériel s’interrogent encore 
sur le gain engendré entre 
une facture dématérialisée 
et une facture papier, Joël 
Fruchart a une réponse 
toute faite à celles et ceux 
qui préféreraient le conser-
vatisme : « A l’issue d’une 

enquête approfondie, DLR estime 
que pour les émetteurs et les récep-
teurs de factures électroniques, le gain 
s’élève à 9 euros. Soit une économie 
de 135 M€ par an pour la profession 
englobant, là encore, émetteurs et 
récepteurs », poursuit le responsable. 
Il y a donc un véritable intérêt à la clé. 

g r a n d  f o r m a t
l o c a t i o n

Pourquoi la dématérialisation devient  
un enjeu essentiel pour les loueurs

Depuis plus d’un an, le DLR, associé aux clients majors du BTP et de loueurs 
du représentatif du secteur, planche sur l’idée de la création d’une 
plateforme de traitement administratif conduisant à faciliter et améliorer 
l’acte de location entre clients et loueurs. Le but ? D’une part, réaliser une 
économie de l’ordre de 135 millions d’euros (estimation basée uniquement sur 
le poste facturation, NDLR), et d’autre part, à plus long terme, contribuer à 
professionnaliser le secteur.   

Joël Fruchart, président de la commission 
location du DLR.

25 % 
le nombre de litiges 
factures dénombré 
sur l’ensemble des 

commandes. 
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Un premier succès
Pour Joël Fruchart, le phénomène est 
inévitable et il n’y a plus de temps à 
perdre, le calendrier est donc déjà bien 
rempli. À compter de 
mars 2020, les opé-
rations de communi-
cation seront lancées 
auprès des majors, 
des grands comptes, 
des adhérents DLR 
et des fédérations et 
dans la presse profes-
sionnelle. Ces parties 
seront consultées sur 
le projet de développe-
ment d’une plateforme, 
certes, mais aussi sur 
le coût du projet et le 
mode participatif de 
financement. En mars 
et avril 2020, les grandes manœuvres 
se poursuivront avec la constitution 
d’une équipe restreinte de clients et 

de loueurs de toute taille. En outre, 
après avoir audité plusieurs cabinets 
de consultants, cinq au total, l’un 
d’entre eux a finalement été choisi 

pour conduire l’en-
semble des opérations 
« avec un cahier des 
charges bien défini ». 
Il s’agit d’Eurogroup 
Consulting, cabinet 
de conseil notam-
ment spécialisé dans 
la transformation. Si le 
projet n’est pas encore 
complètement abouti, 
pour Joël Fruchart, 
«  c’est déjà un pre-
mier succès d’avoir 
réussi à mettre tous 
les majors et les 
loueurs autour d’une 

table pour discuter. Par ailleurs, tout 
le monde montre une envie de tra-
vailler, et dès le départ, personne n’a 

été réfractaire au projet », se réjouit-il. 
25 % de litiges « factures »
Pourtant, ce n’était pas gagné au 
départ : « Pour beaucoup, la dématé-
rialisation était juste le fait de transférer 
une signature sur un écran. Mais c’est 
bien plus que cela corrige le respon-
sable, comme éviter par exemple les 
litiges factures lesquels s’élèvent à 
25 % du nombre de commandes. C’est 
dématérialiser l’expression du besoin 
client jusqu’au règlement », formule-t-il 
encore avant d’aller plus loin : « C’est 
une manière de rassurer les clients et les 
loueurs, favoriser les échanges et profes-
sionnaliser l’ensemble de la profession 
et limiter les écarts entre petits et grands 
loueurs », assène Joël Fruchart. Et ce 
dernier d’aller même plus loin : « c’est 
aussi un bon moyen pour fédérer les dif-
férents acteurs et travailler de concert ». 
Et éviter également que de nouveaux 
entrants s’emparent du sujet…

T.M.

135 
en millions d’euros, la somme 
totale qui serait économisée à 
minima sur le poste factures, 
pour la profession (clients et 

loueurs) si la dématérialisation 
était formalisée au sein des 

loueurs de matériels TP. 
Dans ce total, il s’agit d’une 
économie de 3 € pour les 

émetteurs de factures (loueurs) 
et de 6 € pour les récepteurs 

de ces factures (clients). 
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s
i la concentration des 
acteurs, ou du moins, 
l’acquisition des entités 
les plus faibles par les plus 
structurées et les plus puis-

santes, a toujours été de mise, force 
est de constater que le phénomène 
de concentration dans le secteur de 
la location de matériels tp s’est accé-
léré ces derniers mois. et cocorico, 
les majors français tels que loxam 
et kiloutou ne sont pas en reste. loin 

s’en faut. 

loxaM, fer de lance euroPéen
en effet, alors que l’été 2019 s’instal-
lait peu à peu, nous apprenions que 
loxam officialisait une opa sur le fin-
landais Ramirent, acteur de la loca-
tion de matériel en europe du nord 
et de l’est, dont la valeur globale est 
estimée à 970 millions d’euros. une 
opération ambitieuse qui permettait à 
loxam de devenir le 3e loueur mon-
dial avec un chiffre d’affaires de 2,2 
milliards d’euros, un réseau de 1 055 
agences implanté sur 30 pays, un p arc 
de 600 000 matériels et un effectif de 
10 800 collaborateurs. via cette opéra-
tion, loxam mettait ainsi la main sur un 

groupe fondé en 1955, bien établi 
sur les marchés nordiques 

et de l’europe de l’est et constitué d’un 
effectif de 2 900 personnes, réparti 
dans 9 pays, et générant un chiffre 
d’affaires de 712 m€ en 2018. « C’est 
une grande étape pour Loxam dans 
la mesure où nous n’avons à ce jour 
aucun recouvrement en Scandinavie. 
Il s’agit donc d’un intéressant com-
plément d’activité. Le principal intérêt 
est que Ramirent est numéro 1 par-
tout en Europe du Nord, et dans les 
pays baltiques », confirmait quelques 
semaines plus tard stéphane hénon, 
directeur général de loxam. de quoi 
renforcer donc les positions de loxam 
en scandinavie qui avait déjà repris en 
2017, les activités de location de maté-
riel du groupe cramo, au danemark. 

entre COnCEnTRATIOn ET DÉVELOPPEMEnT
depuis quelques mois, foRce est de constateR que de nombReux 
mouvements agitent le secteuR de la location de matéRiels tp. si nombRe 
de ces deRnieRs, en maJoRité exécutés paR les maJoRs, se Réalisent 
à l’inteRnational, et notamment paR les acteuRs nationaux, ceRtaines 
opéRations ont également lieu au sein de l’hexagone. paRallèlement, 
d’autRes enseignes en pRofitent pouR JoueR la caRte Régionale et pouR 
étendRe leuRs Réseaux et leuRs influences locales à la RecheRche de 
touJouRs plus de pRoximité. 

Loxam a déboursé près d’un 
milliard d’euros pour acquérir 
Ramirent et devenir troisième 

loueur mondial. 
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Kiloutou fait ses emplettes 
en Italie, Allemagne  
et Espagne
Pour l'autre géant français de la loca-
tion,  c'est en particulier dans trois 
pays frontaliers que Kiloutou a fait ses 
petites emplettes. Ainsi, en Italie, et 
après Cofiloc et Elevo, Kiloutou s’est 
emparé de Sticar renforçant ainsi son 
positionnement sur les régions stra-
tégiques du nord de la Botte, mettant 
la main sur un réseau de 9 agences 
constituant un parc de 850 nacelles 
et 475 chariots industriels. «  Une 
acquisition qui s’inscrit pleinement 
dans la stratégie de développement 
internationale de Kiloutou visant à 
consolider nos positions sur les mar-
chés à fort potentiel. L’objectif à court 
terme est d’intégrer l’ensemble des 
équipes de Sticar et de poursuivre 

Italie, Espagne ou Allemagne, Kiloutou a fait feu de tout bois pour son 
développement international. Et le territoire français n’est pas en reste…

son développement sur le marché 
italien par croissance interne, ouver-
ture d’agences et acquisitions d’ac-
teurs stratégiques », expliquait Olivier 
Colleau, président exécutif du groupe. 
Outre l’Italie, Kiloutou a également 

fait ses emplettes en Allemagne en 
reprenant, début mars, l’entreprise 
Wiesecker Werkzeugvermietung, 
société de location de matériels 
d’élévation et de construction basée 
dans le Land de Hesse. Depuis 
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trois ans, c’est le cinquième rachat 
de kiloutou outre-Rhin qui peut désor-
mais s’appuyer sur un maillage de 13 
agences en allemagne. enfin, en 
espagne, kiloutou a étendu son mail-
lage territorial et en particulier, autour 
de la capitale madrilène avec l’ouver-
ture d’une cinquième agence dans la 
banlieue de madrid. quelques mois 
plus tard, c’était au tour de cramo jus-
tement de se retrouver aux premières 
loges de la concentra-
tion internationale. 

Boels entre 
dans la danse
 en fin d’année dernière, 
le néerlandais boels fai-
sait part de son intérêt 
pour cramo proposant 
également une opa. 
l’offre de boels pour 
cramo a finalement été 
retenue début février 
2020. les actionnaires 
ont ainsi suivi la recommandation du 
conseil d’administration de cramo et 
permis à boels, via cette acquisition, 

de devenir un acteur de premier 
plan sur le marché européen 

de la location d’équipe-
ment. fondé en 

1977, 

boels compte aujourd’hui plus de 7 
000 employés et plus de 750 agences 
dans 17 pays, répartis entre l’europe 
centrale et les pays nordiques. « Je 
suis ravi et fier de conclure cet accord 
! Cela nous permet de doubler notre 
activité et d’augmenter notre impact sur 
le marché. Avec Cramo, nous pouvons 
combiner l’équipement de location, 
les données, la technologie et l’exper-
tise pour améliorer notre service aux 

clients », s’est réjoui 
pierre boels, pdg du 
groupe éponyme.
 
en france 
aussi…
quant à l'hexagone, 
kiloutou poursuivait 
également ses opé-
rations de croissance 
externe avec l’acqui-
sition de locamodul, 
entreprise spéciali-
sée dans la location 

de constructions modulaires. un rachat 
qui permet d’ailleurs à l’enseigne d’ac-
célérer le déploiement de son activité 
module. située dans la région Rhône-
alpes avec deux agences à annecy 
et grenoble, locamodul dispose d’un 
parc de 3 500 modules et contai-
ners mis à disposition 

En reprenant Cramo, 
offi  ciellement en février 
dernier, le néerlandais 
Boels est aussi devenu un 
autre géant européen.  

Kiloutou recrute 
encore et touJours
tout juste auréolé de sa certifi cation 
top employeur 2020, reçue pour la 7e 
année consécutive, le groupe Kiloutou 
rappelle que 800 postes restent à 
disposition cette année dans différents 
métiers. Le développement constant 
et soutenu de Kiloutou nécessite en 
effet une campagne de recrutement 
d’envergure. cette année, le 3e loueur 
européen prévoit de recruter 800 
équipiers, dont 300 en commerce, 300 
en technique, 200 en transport, et plus 
de 300 en alternance et stage.

Avec ses reprises, 
Kiloutou compte 

désormais 
13 agences 
en Allemagne.
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d’une clientèle composée de profes-
sionnels de divers secteurs d’activité 
(btp, industrie, événementiel, collec-
tivités territoriales). quelques mois 
plus tôt, kiloutou rachetait également 
franche-comté matériels et ses deux 
agences de besançon et audincourt, 
renforçant parallèlement son offre dans 
le domaine du terrassement. acteur 
historique et reconnu de la location de 
matériels de terrassement dans l’est 
de la france, fcm dispose de plus de 
600 machines de toutes tailles (pelle-
teuses, chargeuses, rouleaux compac-
teurs et divers matériels d’outillage).
« Ce rapprochement permet de déve-
lopper notre réseau spécialisé TP dans 
la région Franche-Comté et de pleine-
ment bénéficier de complémentarités 
avec notre gamme de produits actuelle Locarmor fait partie de ces loueurs qui jouent la carte régionale uniquement. 
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sur ce secteur », rappelait d’ailleurs 
olivier colleau. mais si les majors ont 
la capacité financière pour se déve-
lopper à tout va, d’autres acteurs ont 
aussi des arguments à faire valoir et 
n’hésitent donc pas à densifier leurs 
maillages territoriaux en quête de tou-
jours plus de proximité. 

locaMod voit Plus Grand
c’est notamment le cas de locamod 
dont les ambitions sont mises à 
jour (lire Rencontre p52-53). avec son 
projet cap 2022, locamod a mis les 
bouchées doubles et avance, sûre de 
ses forces. aujourd’hui, l’entreprise 
revendique un chiffre d’affaires de 
40 m€ et emploie 170 personnes. 
l’objectif ? disposer de 40 agences 
en 2022, année qui devrait voir le 
ca passer la barre des 60 millions. 
« Notre objectif est de dépasser les 
80 M€ au-delà de 2025 », ambitionne 
d’ailleurs bertrand philaire, le pdg. 
entre organisation, recapitalisation 
et intégration de nouveaux process, 
locamod continue d’étendre sa cou-
verture territoriale : 3 agences ont 
ouvert en 2019 et 2 autres, à bordeaux 
sud et en picardie, ouvriront leurs 
portes en fin d’année quand 5 autres 
projets sont à l’étude, dont 3 en région 
grand est et 2 en Rhône-alpes. « Au 
total, un rythme d’ouverture de deux 

à trois agences par an », promet le 
dirigeant. 

la carte réGionale 
PriviléGiée
de son côté, locarmor a choisi la 
carte régionale. alors qu’elle s’apprête 
à fêter cette année ses 50 ans d’exis-
tence, l’enseigne créée par les familles 
bouché et crenn avance également sa 
« bretonitude » : aujourd’hui, locarmor 
est tout simplement le loueur de maté-
riel numéro 1 en bretagne grâce à 24 
agences réparties sur les 5 départe-
ments et 2 nouvelles agences devraient 
d’ailleurs voir le jour cette année encore. 
« La Bretagne est pour nous un territoire 
naturel pour nous et le restera surtout 
si nous maintenons le souhait de rester 
numéro 1 sur ce territoire », expliquent 
les dirigeants.  altodis privilégie éga-
lement le local de manière à assurer 
plus de proximité. et pour « devenir un 
des premiers loueurs indépendants en 
Alsace », altodis a parallèlement parié 
sur la croissance externe. c’est ainsi 
que l’entreprise a fait l’acquisition de tp 
location à hoerdt (67). un rachat qui 
permet à altodis de nourrir également 
de nouvelles ambitions et de viser d’ici 
5 ans un chiffre d’affaires de 40 m€ 
contre 20 aujourd’hui, et de participer 
à la concentration du secteur. 

T.M.

40 agences Locamod sont escomptées d’ici deux ans. 

iso 45001 : le réseau 
loXam certiFié !

Le groupe Loxam a obtenu la certifi ca-
tion iso 45001. une première en France 
dans  le secteur de la location de maté-
riel ! en effet, l’iso 45001 est le premier 
référentiel mondial dans le domaine 
de la santé et sécurité au travail publié 
en mars 2018. il garantit la prise en 
compte de la prévention des risques et 
des dangers pour la santé et la sécurité 
des personnes dans les entreprises et 
l’implication de tous pour y parvenir. 
« Cette certifi cation s’inscrit pleine-
ment dans la priorité que le groupe 
Loxam donne à la sécurité et illustre 
sa volonté d’impliquer sur ces sujets 
l’ensemble de ses parties prenantes : 
clients, partenaires et collaborateurs, 
quels que soient le métier, le pays et la 
culture. Aujourd’hui, la politique HSE 
de l’entreprise est perçue comme un 
principe fondamental de notre activité 
au sens large, et au cœur du métier de 
chacun », a expliqué stéphane hénon, 
Directeur Général Groupe. cette nouvelle 
certifi cation vient compléter celles déjà 
obtenues par l’entreprise, à savoir l’iso 
9001 et 14001. 
elle permet de donner l’assurance que 
les piliers de la politique sécurité y sont 
connus et respectés à tous les niveaux : 
- 100% de ses matériels sont conformes 
et à jour de leurs vérifi cations, faisant 
l’objet d’un contrôle complet, notam-
ment de leurs organes de sécurité et ce, 
à chaque location.
- 100% des collaborateurs sont formés 
à leur poste de travail et participent à 
des réunions leur permettant d’amélio-
rer les conditions de travail.
- 100% des agences Loxam ont fait 
l’objet d’une évaluation des risques et 
des actions ont été lancées pour les 
maîtriser.
« En tant que leader, nous nous devons 
d’être exemplaires. Avec cette certi-
fi cation, nous apportons à nos clients 
et à nos partenaires un gage de notre 
capacité à maîtriser les risques inhé-
rents à notre activité. », a encore ajouté 
stéphane hénon.
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l o c a t i o n

B
eaucoup de constructeurs se 
sont lancés dans le métier de 
la location avec une organi-
sation gérée plus ou moins 
directement. D’autres ont 

développé des réseaux ou racheté 
des loueurs existants sur le plan régio-
nal. Preuve que le marché n’est pas 
encore mature ou pas suffisamment 
saturé s’il accepte encore de « nou-
veaux entrants ». Ces derniers, avec un 
savoir-faire qui leur appartient selon la 
typologie de matériels, participent aussi 
à une certaine professionnalisation du 
secteur. Quoi qu’il en soit, la location 
devient chez eux une seconde nature. 
« Volvo est un constructeur et entend 

le rester. Il n’est pas dans sa vocation 
d’être un acteur sur le marché de la 
location. La location se décline de multi-
ples façons, court terme, moyen terme, 
voire long terme, et touche des gammes 
très diverses. La location et les loueurs 
nécessitent une approche particulière, 
et c’est pourquoi nous leur avons dédié 
une équipe (commerce et SAV) qui traite 
les ventes directes aux loueurs natio-
naux et accompagnent les ventes aux 
loueurs régionaux au travers de notre 
réseau de distribution », explique David 
Barth. De son côté, Liehberr France a 
sa propre cellule depuis 2001 consa-
crée à la location de gros matériel de 
terrassement. « Cette entité possède 

un parc comprenant aujourd’hui plus 
de 500 machines de terrassement 
Liebherr dans l’Hexagone. En plus 
d’être constructeur, la location fait par-
tie de notre cœur de métier. Beaucoup 
de nos clients sont des loueurs, mais 
cela ne nous empêche pas de maitriser 
les deux activités », synthétise Martin 
Schickel, directeur général, qui pré-
cise en outre que « la part de vente 
aux loueurs est située entre 12 et 15 %. 
Dans ces chiffres, nous comptons notre 
propre parc de location avec Liebherr 
Location France, les gros acteurs 
du marché comme Enco ou Loxam 
ainsi que les parcs de location de nos 
concessionnaires ». 

Quels rôles jouent  
les constructeurs dans la location ?

À son programme 
Premium Rental 

d’abord destiné aux 
machines lourdes, 
Hitachi a ajouté le 
matériel compact. 

Nombreux sont les constructeurs proposant des solutions de 
location déguisées ou non, au travers de leurs réseaux de distribution 
ou bien développant des concepts Rent to Rent. À leurs façons, s’ils 
concurrencent les loueurs régionaux, ils participent aussi à la 
professionnalisation du métier. 
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l’utilisateur final. hitachi vient d’ajou-
ter les nouvelles pelles ex1200 et 
ex2600 ou encore, les chargeuses sur 
pneus zW330, zW370 et zW550 à son 
offre. un système qui séduit certains utili-
sateurs : « Nous voulions louer une pelle 
de 13 à 15 tonnes. Nous avions le contrat, 
mais pas les moyens financiers pour 
acheter une machine de cette taille », 
explique l’un d’entre eux qui reconnaît 
« avoir été séduit par la simplicité de 
location chez Hitachi et Teramat ». en 
plus de ses grosses machines, hitachi 
propose désormais ses mini-pelles et 
sa pelle compacte zx85us/usb-6 à la 
location au travers de son programme 
hitachi premium Rental. une offre de 
location qui, couplée à des solutions 
de surveillance à distance, qui permet 
aux gestionnaires de parcs de localiser 
chaque machine en vérifiant plusieurs 
données. les mini-pelles hitachi sont 
connectées à un système de surveillance 
à distance, le global e-service. 
transmission de la responsabilité
quant à bergerat monnoyeur, ce der-
nier a mis à profit son expérience en tant 
que distributeur pour déployer plusieurs 
offres locatives. d’abord, avec bm Rent, 

une activité qui « revêt une importance 
capitale dans la croissance du groupe », 
nous rappelait récemment Jean-marie 
basset, directeur général. « Entre 15 
et 20 % de nos machines sont mises 
aujourd’hui en location longue durée. 
On sent une véritable évolution du mar-
ché de la part des clients qui souhaitent 
nous transmettre la responsabilité de 
la gestion de leur flotte et privilégient 
l’économie d’usage. Nous avons aussi 
la chance de disposer d’un réseau natio-
nal solide qui nous permet de porter ce 
développement. Nous avons notam-
ment constaté que beaucoup de clients 
régionaux ont opté pour cette offre », 
expliquait-il à propos de bm Rent. par 
ailleurs, le dirigeant n’oublie pas non plus 
la location courte durée, toujours pour 
le matériel lourd avec laquelle il multiplie 
les ouvertures d’agences : « Nous en 
comptons trois, confirme-t-il, mais nous 
espérons accélérer courant 2020 avec 
plusieurs ouvertures, dont la prochaine 
à Nancy, Nantes en fin d’année, suivie 
de Toulouse ». enfin, récemment, le 
groupe de distribution s’est lancé dans 
la location courte durée de matériel com-
pact avec bm Rent partners basé sur la 
mise en place de partenariats avec des 
loueurs locaux. « L’objectif, à terme, est 
de pouvoir compter rapidement sur une 
trentaine de partenaires, avec l’ambi-
tion de les aider à dévelop- per leur 
business », expliquait 
encore Jean-marie 
basset. et de 
s’installer tou-
jours plus dans 
le paysage de 
la location et sur 
tous les fronts.

T.M.

tion de les aider à dévelop- per leur 
business », expliquait 
encore Jean-marie 
basset. et de 
s’installer tou-
jours plus dans 
le paysage de 
la location et sur 
tous les fronts.

T.M.

« La chargeuse compacte L30G ou les 
pelles compactes ECR25D, ou les nouvelles 
générations d’ECR50D et d’ECR88D font 
un carton en location », selon Volvo. 

Martin Schickel, directeur général 
de Liebherr Location France

Jean-Marie Basset, 
directeur général 

de Bergerat 
Monnoyeur.

hitachi ou la location 
à distance 
de son côté, hitachi a lancé, l’an passé, 
le programme « premium Rental », 
lequel s’est vu étoffé avec 350 nou-
velles machines. concrètement, 
hitachi propose via son réseau de 
concessionnaires qui joue ainsi un 
rôle d’intermédiaire, la possibilité de 
louer toute une flotte de machines à 
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